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ŚRODKI POMOCOWE DLA MAŁYCH I ŚREDNICH 
PRZEDSIĘBIORSW

Materiały informacyjno-szkoleniowe przygotowane zostały dzięki funduszom

Ministerstwa Gospodarki i Pracy

Częstochowa, 2005 r.
A. POLSKIE PROGRAMY POMOCOWE: 
I. PROGRAM MINISTERSTWA GOSPODARKI I PRACY „PIERWSZY BIZNES” 
Program „Pierwszy Biznes”, skierowany jest do bezrobotnej młodzieży. Jego głównym celem jest udzielenie pomocy w podejmowaniu działalności gospodarczej i promocja postaw przedsiębiorczych wśród młodych ludzi. Realizatorami Programu są m.in. powiatowe urzędy pracy, organizacje akademickie i związki pracodawców.

Cel Programu
Głównym celem Programu „Pierwszy Biznes” jest pomoc merytoryczna i finansowa dla młodych osób bezrobotnych zarejestrowanych w urzędach pracy, które chciałyby prowadzić własną działalność gospodarcza, lecz z powodu zdefiniowanych wyżej barier są bez odpowiedniej pomocy, którą oferuje Program. Dlatego też Program „Pierwszy Biznes” ma za zadanie dotarcie do najaktywniejszych bezrobotnych zainteresowanych zakładaniem firmy i wyposażenie ich w niezbędną wiedzę i odpowiednie narzędzia. 

Adresaci Programu
Program „Pierwszy Biznes” skierowany jest do bezrobotnej młodzieży do 25 roku życia oraz dla absolwentów szkół wyższych do 27 roku życia. Jego głównym zadaniem jest promowanie przedsiębiorczości i stworzenie jak najlepszych warunków do zakładania i prowadzenia własnej działalności gospodarczej wśród tej grupy wiekowej, która posiada zdecydowanie wyższy wskaźnik bezrobocia niż w pozostałych grupach wiekowych (w I kwartale br. wskaźnik wynosił 21,1 proc. bezrobotnych zarejestrowanych w urzędach pracy).

Elementy Programu
Program Pierwsza Praca – „Pierwszy Biznes” składa się z trzech głównych elementów:                            

· szkoleń teoretycznych,
· szkoleń praktycznych (kilkumiesięczne szkolenia w firmach u przedsiębiorców) 
· dotacji i pożyczek na założenie własnego biznesu.
Program przewiduje również zapewnienie odpowiedniej sieci doradców i uruchomienie szerszego dostępu do środków finansowych oraz promocję instytucji poręczeniowych i para-bankowych. Program „Pierwszy Biznes” wyposaży młodych ludzi w teoretyczne i praktyczne umiejętności związane z prowadzeniem firmy oraz w informacje dotyczące dostępnych zasad i źródeł finansowania własnych gospodarczych pomysłów.

Szkolenia teoretyczne
Na szkolenia te kierować będą urzędy pracy. Nabór na pierwsze szkolenia rozpocznie się we wrześniu 2005 r. Osoba zarejestrowana w urzędzie pracy, które spełnia kryterium wiekowe          i jest zainteresowana założeniem własnego biznesu zostanie objęta w pierwszym etapie Programu cyklem 80-godzinnych szkoleń teoretycznych omawiających: budowanie postaw kreatywnych, ocenę i wzmacnianie predyspozycji psychicznych, wiedzę prawną i finansową             o procesach prowadzących do założenia firmy oraz o jej późniejszym prowadzeniu i uwarunkowaniu rozwoju. 
W ramach tej części Programu młodzi ludzie otrzymają także publikacje i wzory dokumentów (w tym zestawy dokumentów niezbędne do rozpoczynania działalności gospodarczej w formie elektronicznej oraz program stymulujący prowadzenia działalności pomagający budować biznesplan), informacje o dobrych praktykach itd.
Szkolenia praktyczne 
Po odbyciu szkoleń teoretycznych, przyszli przedsiębiorcy zostaną skierowani przez urząd pracy na kilkumiesięczne szkolenia praktyczne w firmach funkcjonujących w branżach                i sektorach zbliżonych do tych, w jakich chcieliby podjąć działalność. Szkolenia te, oprócz wiedzy praktycznej umożliwią zapoznanie się przyszłych właścicieli mikro-przedsiębiorstw           z podstawowymi i najważniejszymi ścieżkami funkcjonowania na rynku.

Środki finansowe na założenie własnego biznesu

Po odbyciu szkoleń, młody bezrobotny będzie mógł skorzystać z bezzwrotnej dotacji na założenie własnej działalności gospodarczej (max. kwota to 12 077,25 zł) bądź z kredytu udzielanego przez Bank Gospodarstwa Krajowego w ramach Programu „Praca dla młodych” (max. 40 tys. zł) oraz z Funduszy Wspierania Przedsiębiorczości.

Realizatorzy Programu
Do realizacji Programu zaproszono organizacje i instytucje, których działania skierowane są do młodzieży. Program realizowany będzie przez:

· departamenty MGiP, 

· publiczne służby zatrudnienia wszystkich szczebli (PUP – y, WUP – y), 

· organizacje akademickie (np. Studenckie Forum BCC),

· organizacje pozarządowe (np. Forum Rozwoju Edukacji Ekonomicznej),

· związki pracodawców (Polska Konfederacja Pracodawców Prywatnych Lewiatan),

Do realizacji tak dużego przedsięwzięcia konieczne jest również włączenie się lokalnych                i regionalnych władz samorządowych. 

Założenia realizacyjne Programu

Program ma charakter otwarty, co oznacza, że poszczególne elementy mogą być rozbudowane w dowolnym czasie o dowolne narzędzia, działania organizacyjne, finansowe itp. 

W przypadku czterech kierunków realizacji głównego celu chodzi o stworzenie platformy programowej. Może ona ulegać poszerzeniu o wydzielone lub nowe segmenty, które                                              z biegiem czasu staną się istotnymi na tyle, aby uznać je za odrębne kierunki – na przykład tworzenie inkubatorów akademickich albo akademickich biur karier – których rola jako pomocniczych instrumentów regionalnej i lokalnej polityki rynku pracy powinna wzrastać         w ciągu najbliższych lat.

Budowa postaw przedsiębiorczych i późniejsze prowadzenia działalności gospodarczej jest bardzo złożona i dynamicznie zmieniająca się w czasie. Z tego względu założenie realizacyjne Programu musi być wieloletnie, a on sam wymaga szerokiego partnerstwa.

Pierwsza faza organizacji zakłada zrealizowanie podstawowych zamiarów:

· upowszechnianie wiedzy i informacji o funkcjonowaniu rynku gospodarczego i finansowego w kontekście małych firm
Zostanie zorganizowany cykl szkoleń obejmujących: budowanie postaw kreatywnych, ocenę  i wzmacnianie predyspozycji psychicznych, wiedzę prawną i finansową o procesach doprowadzających do założenia firmy oraz o jej późniejszym prowadzeniu i uwarunkowaniach rozwoju. Rozpowszechnione zostaną na szeroką skalę zarówno publikacje oraz wzory dokumentów, informacje o dobrych praktykach itd. W obiektach partnerów pojawią się specjalne punkty informacyjne; w pierwszej kolejności zostanie wykorzystana sieć Gminnych Centrów Informacji i Akademickich Biur Karier oraz sieć publicznych służb zatrudnienia

· zapewnienie odpowiedniej sieci doradców

Głównym celem w tym obszarze będzie zapewnienie szybkiego dostępu do ekspertów. Program podejmie dwa działania:

· wzmocni sieć informacyjną poprzez przeszkolenie pracowników publicznych służb zatrudnienia tak, aby mogli stanowić ogniwo „pierwszej pomocy” dla osób poszukujących porady,

· podejmie starania o uruchomienie studium podyplomowego dla osób, które zajmą się  doradzaniem kandydatom na przedsiębiorców.


· wyposażenie młodzieży w praktyczne umiejętności

W tej części Program oferuje cykl szkoleń praktycznych. Zakłada się, że przedsiębiorcy (partnerzy Programu) podejmą się ukazania w trakcie kilkumiesięcznego szkolenia                           w swojej firmie, w jaki sposób funkcjonuje otwarty rynek, a zapewniając tę wiedzę                –  zwiększą szansę osób rozpoczynających działalność. Bardzo istotnym elementem będzie przekazanie nauczycielom i uczniom świadomości, że oprócz czystej konkurencji występują różne inne możliwości współpracy, które mogą być wykorzystane zarówno do zbudowania partnerstwa gospodarczego, jak i do poszerzenia pola działania firmy istniejącej lub przyszłej

· szerszy dostęp do środków finansowych oraz promocja instytucji poręczeniowych 
i parabankowych

Program uwzględnia dostęp do kredytów udzielanych w ramach „Pierwszej Pracy” przez Bank Gospodarstwa Krajowego, pożyczek udzielanych przez Fundusze Wspierania Przedsiębiorczości i innych możliwych ścieżek finansowania. 

Ocena ogólnych warunków realizacji Programu

Bardzo istotnymi czynnikami decydującymi o powodzeniu nowo powstałej firmy są: dobra koniunktura oraz korzystne uregulowania prawne w zakresie prowadzenia działalności gospodarczej. Najistotniejszymi czynnikami, które uzasadniają moment uruchomienia Programu są:

· wejście w życie korzystnej dla przedsiębiorców ustawy o swobodzie działalności gospodarczej z dnia 2 lipca 2004 r.;

· korzystne stawki podatkowe (19% podatek dochodowy dla osób prowadzących                                                                                                                                                                                                                                                                                           działalność gospodarczą) oraz korzystne formy opodatkowania dla niektórych rodzajów   działalności (karta podatkowa lub ryczałt);

· większe możliwości prowadzenia działalności usługowej na terenie Wspólnoty Europejskiej związane z wstąpieniem Polski do Unii;

· stabilny, wysoki wzrost Produktu Krajowego Brutto.

Wymienione wyżej czynniki mają istotny wpływ na powodzenie nowopowstałych firm oraz stwarzają im dogodne warunki rozwojowe. Wskazane zjawiska są korzystne dla podejmowania oraz prowadzenia działalności gospodarczej. 

Metoda realizacji celu programu

Cel Programu będzie realizowany poprzez:

· upowszechnianie wiedzy i informacji o funkcjonowaniu rynku gospodarczego                      i finansowego w kontekście małych firm

· zapewnienie odpowiedniej sieci doradców

· wyposażenie młodzieży w praktyczne umiejętności funkcjonowania na rynku gospodarczym

· szerszy dostęp do środków finansowych oraz promocję instytucji poręczeniowych i para-bankowych.

Dostęp do informacji i doradców jest kluczowym i najważniejszym elementem Programu. Wiedza o tym, jak doprowadzić do powstania firmy i uzyskać finansowanie nie jest wystarczają gwarancją późniejszego wzrostu przedsiębiorstwa lub chociażby przetrwania. Natomiast dostęp do informacji o szczegółowych warunkach prowadzenia działalności na rynku, zagrożeniach i czynnikach wzmacniających firmę, wsparte przez porady ekspertów, zdecydowanie zwiększają tę szansę.

Praktyczna umiejętność prowadzenia firmy jest elementem, którego nie da się uzyskać w drodze tradycyjnych szkoleń, ani w trakcie zajęć warsztatowych czy w programach symulujących rzeczywistą działalność. Szkolenia takie są dobrą podstawą do uzyskania szerszej wiedzy, ale nie zastąpią rzeczywistego działania – Program zamierza zaoferować w tym zakresie staże szkoleniowe w istniejących firmach, zbliżonych profilem do działalności rozpoczynanej przez kandydata na przedsiębiorcę.

Sieć instytucji finansowych, inkubatorów i innych podobnych ośrodków, które mogą być partnerami Programu jest stosunkowo dobrze rozwinięta. Ważne jest aby wiedza o ich funkcjonowaniu, warunkach dostępu do oferowanych możliwości, stała się powszechna wśród rozpoczynających działalność. W związku z tym bardzo istotne jest uruchomienie skutecznej sieci informacyjnej i zapewnienie właściwej komunikacji. 
3 filary finansowania Programu
Aby zrealizować cele programu należy uruchomić niezbędne środków z Funduszu Pracy       na działania realizowane przez powiatowe urzędy pracy oraz  wykorzystać środki na kredyty na rozpoczęcie działalności gospodarczej, którymi dysponuje Bank Gospodarstwa Krajowego. Niezbędne jest również wykorzystanie sieci instytucji pozarządowych i skierowanie do nich środków jakimi dysponuje Polska Agencja Rozwoju Przedsiębiorczości. W związku               z tym finansowanie programu podzielone zostało na trzy podstawowe segmenty (filary).

1. Środki z Funduszu Pracy 

Środki dostępne z Funduszu Pracy przez Powiatowe Urzędy Pracy zostaną wsparte przez uruchomienie 40 mln zł z rezerwy Ministra Pracy. Zostaną z nich sfinansowane szkolenia dla młodzieży, materiały informacyjne oraz dotacje na podjęcie działalności gospodarczej.

Zasady przyznawania dotacji na rozpoczęcie działalności gospodarczej określa art. 46 ustawy z 20 kwietnia 2004 r. o promocji zatrudnienia i instytucjach rynku pracy.

Wniosek o przyznanie z Funduszu Pracy jednorazowo środków na podjęcie działalności gospodarczej, bezrobotny składa we właściwym powiatowym urzędzie pracy. Wysokość przyznanych środków na podjęcie działalności gospodarczej nie może przekroczyć 500% przeciętnego wynagrodzenia (tj. 12 077,25 zł – stan na czerwiec 2005 r.). 

W przypadku, gdy działalność jest podejmowana na zasadach określonych dla spółdzielni socjalnych w rozumieniu przepisów prawa spółdzielczego, wysokość przyznanych środków nie może przekraczać 300 % przeciętnego wynagrodzenia na jednego członka założyciela spółdzielni (7 216,38 zł) oraz 200 % przeciętnego wynagrodzenia na jednego członka przystępującego do niej po założeniu spółdzielni (4.830,90 zł).

Dodatkowo urząd pracy może także przyznać bezrobotnemu refundację w wysokości do 80% udokumentowanych kosztów pomocy prawnej, konsultacji i doradztwa dotyczących podejmowanej działalności gospodarczej, nie wyższych jednak niż w wysokość przeciętnego wynagrodzenia, poniesionych w okresie od dnia zawarcia umowy do dnia rozpoczęcia działalności gospodarczej (2 415,45 zł). 

2. Pożyczki z Banku Gospodarstwa Krajowego

Pożyczki na rozpoczęcie działalności gospodarczej udzielane przez Bank Gospodarstwa Krajowego będą podstawowym źródłem finansowania projektów uczestników programu. 
Owa pożyczka udzielana jest w ramach projektu „Praca dla młodych”, który rozpoczął się               w lipcu 2002 r. na podstawie zawartej wtedy umowy między Ministrem Pracy a Prezesem Banku Gospodarstwa Krajowego. Bank ten udziela młodym bezrobotnym pożyczek na finansowanie kosztów rozpoczęcia działalności gospodarczej, ze środków przekazanych na ten cel przez Ministerstwo Gospodarki i Pracy w wysokości 50 mln zł. 

O pożyczkę mogą się starać bezrobotni do 25 roku życia lub bezrobotny legitymujący się dyplomem wyższej uczelni do 27 roku życia zgodnie z ustawą o promocji zatrudnienia i instytucjach rynku pracy. Pożyczka przeznaczona jest na finansowanie kosztów realizacji przedsięwzięcia przedstawionego przez bezrobotnego lub kosztów tworzenia dla niego dodatkowego miejsca pracy, a w szczególności:

· zakup wyposażenia technicznego niezbędnego do prowadzenia rozpoczynanego przedsięwzięcia, albo utworzenia dodatkowego miejsca pracy,

· dostosowanie pomieszczeń do projektowanej działalności, 
· zakup niezbędnych materiałów, surowców, itp., w przypadku rozpoczynania samodzielnej działalności.

Wysokość pożyczki udzielonej na finansowanie kosztów rozpoczęcia działalności gospodarczej nie może być mniejsza niż 5 tys. zł ale nie może przekroczyć kwoty 40 tys. Pożyczka jest preferencyjnie oprocentowana, tzn. stopa procentowa jest niższa od komercyjnej.

Pożyczka może być udzielona na 36 miesięcy i w tym czasie możliwe jest odroczenie spłaty kapitału maksymalnie do 6 miesięcy.

3. Środki z pozabankowych instytucji
a) Pożyczki z Funduszy Rozwoju Przedsiębiorczości

Fundusze Rozwoju Przedsiębiorczości są instytucjami finansowymi zapewniającymi kapitał na rozpoczęcie działalności gospodarczej w postaci pożyczek udzielanych na preferencyjnych warunkach.

Pożyczki udzielane przez FRP mogą stanowić maksymalnie równowartość w złotych polskich 20 000 USD według średniego kursu NBP z dnia zatwierdzenia pożyczki przez Komisję Pożyczkową. Maksymalny okres spłaty pożyczki (łączny okres pożyczkowy) wynosi                36 miesięcy, okres karencji wynosi do 3 miesięcy. Pożyczki udzielane ze środków FRP oprocentowane są wg stopy procentowej ustalonej w umowie pożyczki.

b) Pożyczki z Lokalnych Funduszy Pożyczkowych

Lokalne Fundusze Pożyczkowe kreują nowe podmioty gospodarcze i miejsca  pracy oraz postawy sprzyjające przedsiębiorczości. Fundusze świadczą pomoc finansową w formie gruntu i preferencyjnych pożyczek dla rozpoczynających działalność gospodarczą. 

c) Fundusze Poręczeń Kredytowych.

Fundusze Poręczeń Kredytowych udzielają poręczeń osobom starającym się o kredyt bankowy lub pożyczkę z innej instytucji finansowej, niezdolnym do samodzielnego zabezpieczenia wierzytelności. Poręcznie dotyczą z reguły 50-70% wielkości wnioskowanego kredytu. 

Poręczeniem Banku Gospodarstwa Krajowego ze środków KFPK może być objęty kredyt inwestycyjny oraz kredyt przeznaczony na zakup materiałów i surowców do produkcji, zaciągnięty w banku krajowym lub zagranicznym.. O poręczenie mogą ubiegać się wszystkie podmioty gospodarcze działające na prawie polskim bez względu na skalę zatrudnienia i obrotów. Poręczenia portfelowe adresowane są do MSP, o rocznych przychodach do 20 mln EURO i sumie bilansowej do 10 mln EURO. Fundusz może poręczać kredyty bankowe, ale nie może poręczać pożyczek udzielonych przez instytucje finansowe nie będące bankami. Poręczenia udzielane są na okres równy okresowi kredytowania powiększony o 1 miesiąc. Podstawowym zabezpieczeniem poręczenia jest weksel in blanco z deklaracją wekslową. Ponieważ BGK poręcza tylko część kredytu, kredytobiorca zobowiązany jest do ustanowienia zabezpieczenia pozostałej, nie poręczonej części kredytu zgodnie z wymogami banku kredytującego. Prowizja z tytułu udzielonego poręczenia pobierana jest przez BGK jednorazowo w wysokości 1,0 do 2,0% poręczonej kwoty w zależności od okresu poręczenia.
Poręczenie kredytów przez BGK ze środków KFPK można uzyskać trzema sposobami:

- w trybie zwykłym:
· wysokość poręczenia nie może przekroczyć 70% wykorzystanej kwoty przyznanego kredytu, bez odsetek,

· jednostkowe poręczenie udzielane jest do maksymalnej kwoty 1,5 mln EURO            (ok. 6 mln zł),

· wnioski rozpatrywane są w terminie do 2 tygodni;

- w trybie uproszczonym:
· wysokość poręczenia nie może przekroczyć 50% wykorzystanej kwoty przyznanego kredytu, bez odsetek,

· jednostkowe poręczenie nie może przekroczyć kwoty 50 tys. EURO (ok. 200 tys. zł) dla podmiotów rozpoczynających lub prowadzących działalność krócej niż dwa lata oraz równowartość 100 tys. EURO (ok. 400 tys. zł) dla pozostałych,

· wnioski rozpatrywane są w ciągu 3-4 dni.


- poprzez wpisanie kredytu do portfela kredytowego poręczonego przez BGK

· wysokość poręczenia nie może przekroczyć 50% kwoty kredytu,

· jednostkowe poręczenie udzielane jest do kwoty 50 tys EURO (ok. 200 tys. zł),

· tym systemem poręczeń objęte są wyłącznie kredyty udzielane małym i średnim przedsiębiorstwom.

II. ŹRÓDŁA FINANSOWANIA DLA MAŁYCH I ŚREDNICH PRZEDSIĘBIORSTW
1. LEASIG - źródło finansowania majątku trwałego.

Leasing jest umową cywilno-prawną, na mocy której Leasingodawca (finansujący) przekazuje Leasingobiorcy (korzystającemu) prawo do używania dobra w uzgodnionym okresie czasu na podstawie zawartej umowy leasingowej spłacając w czasie jej trwania określone raty leasingowe. 

Typy umów leasingowych: 

· leasing operacyjny - charakteryzuje się tym, że całość ryzyka związanego z przedmiotem leasingu ponosi leasingodawca –oznacza to, że po zakończeniu umowy leasingowej przedmiot leasingowy wraca do finansującego;
· leasing finansowy / kapitałowy - charakteryzuje się tym, .że całość ryzyka oraz korzyści przypadają leasingobiorcy najczęściej przedmiot umowy leasingowej po jej zakończeniu przechodzi na własność korzystającego.

Cechy charakterystyczne leasingu :

· łatwiejsze pozyskanie finansowania w ramach umowy leasingowej,

· wyższy koszt rat odsetkowych,

· firma nie posiadająca zdolności kredytowej w ocenie banku bez problemu może zawrzeć umowę leasingową, 

· większe korzyści podatkowe z zawartej umowy leasingowej niż z umowy kredytowej (leasing operacyjny)

O leasing nieruchomości starają się przede wszystkim firmy, które mają dobrą sytuację finansową, działają profesjonalnie, mają dokładnie określone oczekiwania co do rozwoju działalności i odnoszą sukcesy w swojej branży.

Firmy leasingowe nie określają górnego limitu wartości transakcji. Są jednak limity minimalne. Najczęściej minimum wynosi 1mln zł.

Starając się o Leasing, klient musi przedstawić wiele dokumentów dotyczących firmy i nieruchomości. 

Dokumenty, które trzeba przedstawić:

a. dotyczące firmy:

· wniosek leasingowy,

· zaświadczenie o wpisie do ewidencji działalności gospodarczej,

· zaświadczenie o nadaniu nr REGON,

· decyzja nadania nr NIP,

· aktualny wypis z KRS,

· zaświadczenie z ZUS,

· zaświadczenie z urzędu skarbowego,

· umowa spółki (jeśli firma jest spółką), statut wraz z aneksami,

· sprawozdania finansowe po audycie za ostatnie 2-3 lata

· pozytywne opinie wystawione przez instytucje, w których klient uzyskał finansowanie ( np. opinia banku prowadzącego rachunek bieżący klienta) 

b. dotyczące nieruchomości:
· wypis z rejestru gruntów,

· odpis z księgi wieczystej,

· dokumenty potwierdzające własność nieruchomości,

· informacje o najemcach i warunkach najmu,

· umowa nabycia nieruchomości  w formie aktu notarialnego,

· operat szacunkowy nieruchomości sporządzony przez rzeczoznawcę,

· wypis z miejscowego planu zagospodarowania przestrzennego,

· dokumentacja techniczna budynku, wykaz wydatków operacyjnych związanych z eksploatacją i funkcjonowaniem nieruchomości,

· mapa lokalizacyjna,

· wycena nieruchomości,

· prognozy przychodów i kosztów w okresie leasingu. 

Jednak wymagania wobec klientów, m.in. co do dokumentów są różne w zależności od firmy leasingowej i rodzaju nieruchomości.

Umowy leasingowe zawierane są zwykle na 10-15 lat.

Korzyści dla klientów:

· finansowanie do 100% inwestycji,

· długoterminowe sfinansowanie lub zrefinansowanie posiadanych nieruchomości, 

· zmienna wielkość rat leasingowych, są one dostosowane do sezonowości i zmiennej aktywności firmy w ciągu roku, upłynnienie środków „zamrożonych’’                                w nieruchomościach,

· poprawa płynności firmy,

· gwarancja odkupienia nieruchomości po zakończeniu okresu leasingu,

· możliwość finansowania budowy nieruchomości,

· wykorzystanie tarczy podatkowej: 

· całość rat leasingowych może być zaliczona w koszty uzyskania przychodu

· przyspieszenie amortyzacji w przypadku budynków starszych niż 5-letnie                     (leasing finansowy).

Transakcje leasingowe dotyczą najczęściej nieruchomości komercyjnych, tj.: biurowce, centra handlowe, zakłady produkcyjne, magazyny i centra logistyczne, hotele, a także stacje benzynowe i autoryzowane salony samochodowe.

Leasing nieruchomości – oferta firm

	Firma

leasingowa
	Minimalna wartość transakcji
	Typ

nieruchomości
	Rodzaj

leasingu

	Bankowy Fundusz Leasingowy
	brak

 
	lokale usługowe, hale produkcyjne, magazyny, obiekty klasy A (centra usługowe, punkty handlowe)
	finansowy, operacyjny, zwrotny

	BEL Leasing
	brak
	hotele, biurowce, hale magazynowe, centra logistyczne i handlowe
	finansowy, operacyjny, zwrotny

	BISE Atechnet Leasing
	100 tys. PLN
	budynki i lokale biurowe, budynki produkcyjne, usługowe, handlowe, magazyny i hale, grunty oraz budynki infrastruktury komunalnej
	finansowy, operacyjny (czasem zwrotny)

	BPH Leasing
	4 mln PLN
	biurowce, centra logistyczne, nieruchomości produkcyjne, galerie handlowe, obiekty magazynowe I handlowe
	finansowy, operacyjny, zwrotny

	BRE Leasing
	15 mln PLN
	hotele, magazyny i centra logistyczne, infrastruktura komunalna, obiekty biurowe, stacje benzynowe, budynki użyteczności publicznej
	finansowy, operacyjny, zwrotny, inwestycyjny

	Fortis Lease
	1 mln EUR
	komercyjne i przemysłowe (hale magazynowe, logistyczne, obiekty handlowe i biurowo-magazynowe)
	operacyjny, finansowy – w przypadku gruntów, zwrotny – dla istniejących nieruchomości

	ING Lease
	1 mln PLN
	budynki biurowe, centra logistyczne, hale magazynowe, autoryzowane salony samochodowe, hale i zakłady produkcyjne
	finansowy operacyjny   w tym pozabilansowy), zwrotny

	LHI Leasing
	8 mln PLN
	Obiekty handlowe, hale magazynowe, zakłady produkcyjne, budynki administracyjne
	 finansowy operacyjny,

zwrotny, inwestycyjny

	Pekao Leasing
	4 mln PLN
	Obiekty biurowe i handlowo-usługowe
	finansowy operacyjny

	Raiffeisen Leasing
	3 mln PLN
	Budynki biurowe, centra logistyczne, budynki produkcyjne, magazyny handlowe
	finansowy, operacyjny   

(w tym pozabilansowy)


III. ŚRODKI POMOCOWE MINISTERSTWA GOSPODARKI

1. Bezpłatne doradztwo.

Punkty Konsultacyjno - Doradcze świadczą bezpłatne usługi doradcze dla mikroprzedsiębiorstw oraz osób zamierzających otworzyć własną działalność gospodarczą. 


Punkt Konsultacyjno - Doradczy działający w strukturze WARR S.A. PKD oferuje bezpłatne usługi doradcze w zakresie: 

a) spraw administracyjno – prawnych związanych z zakładaniem i prowadzeniem działalności gospodarczej (porady w dziedzinie prawa, finansów, marketingu itp.),

b) udziela informacji o dostępnej na rynku ofercie banków oraz innych instytucji finansowych skierowanej do sektora MŚP,

c)  udziela informacji na temat możliwości i zasad korzystania z instrumentów wsparcia dla MŚP dostępnych w Polskiej Agencji Rozwoju Przedsiębiorczości oraz Regionalnej Instytucji Finansującej

d) eksperci z Wrocławskiej Agencji Rozwoju Regionalnego S.A. I Wrocławskiego Centrum Transferu Technologii przy Politechnice Wrocławskiej udzielają bezpłatnych porad, które są przeznaczone dla przedsiębiorców z sektora MSP oraz osób, które dopiero chcą otworzyć działalność gospodarczą.

2. Refundacja szkoleń.

Punkt Refundacji Szkoleń powstał na mocy umowy podpisanej pomiędzy Polską Agencją Rozwoju Przedsiębiorczości a Wrocławską Agencją Rozwoju Regionalnego S.A. Udzielane są tutaj dotacje dla małych przedsiębiorców i przeznaczone są na finansowanie części kosztów uczestnictwa przedstawiciela małej firmy w szkoleniach.

Dotacja jest przeznaczona na finansowanie części kosztów uczestnictwa w szkoleniu                   z zakresu:
a) zarządzania zasobami przedsiębiorstwa, przepisów prawa związanych z prowadzeniem działalności gospodarczej, w szczególności w Polsce i w Unii Europejskiej, 
b) zastosowania technik informatycznych w przedsiębiorstwie, 
c) marketingu, 
d) finansowania rozwoju przedsiębiorstwa, które miało miejsce na terytorium Rzeczypospolitej Polskiej i zakończyło się w roku, w którym przedsiębiorca wystąpił o udzielenie dotacji oraz nie służyło zdobywaniu kwalifikacji wymaganych do wykonywania określonego zawodu.


Przez uczestnictwo w szkoleniu należy rozumieć także uczestnictwo w odpłatnych studiach podyplomowych. Dotacja szkoleniowa z tytułu uczestnictwa jednej osoby w jednym szkoleniu nie może przekroczyć 60% ceny netto tego szkolenia ani kwoty 1.000 zł. Łączna wysokość dotacji szkoleniowych udzielonych jednemu przedsiębiorcy z tytułu uczestnictwa                 w szkoleniach, które zakończyły się w ciągu roku kalendarzowego, nie może przekroczyć 5.000 zł. Dotacja jest wypłacana po ukończeniu szkolenia lub zaliczeniu semestru odpłatnych studiów podyplomowych.

 
Dotacja szkoleniowa może być udzielona wyłącznie w przypadku uczestnictwa w szkoleniu: właściciela, współwłaściciela, pełnomocnika, prokurenta, osoby wpisanej do rejestru przedsiębiorców jako wchodzącej w skład organu uprawnionego do reprezentacji przedsiębiorcy lub osoby, której powierzono sprawowanie kierowniczego stanowiska na podstawie prawa pracy.

3. „Akademia Handlu Zagranicznego”
Głównym założeniem jest częściowe finansowanie kosztów szkolenia w zakresie organizacji    i technik handlu zagranicznego. 

W ramach Programu „Akademii Handlu Zagranicznego’’ utworzono trzy poziomy edukacyjne: 

· studia podyplomowe (w wymiarze min. 220 godzin lekcyjnych)

· studium handlu zagranicznego (w wymiarze min. 95 godzin lekcyjnych)

· kursy (w wymiarze min. 6 godzin lekcyjnych)

Tematyka szkoleń przeprowadzanych w ramach Programu „Akademia Handlu Zagranicznego” koncentruje się na następujących zagadnieniach:
a) transakcje handlu zagranicznego,

b) prawne uwarunkowania handlu zagranicznego,
c) marketing w handlu zagranicznym,
d) finansowe zagadnienia handlu zagranicznego,
e) logistyka i transport w handlu zagranicznym,
f) ubezpieczenia w handlu zagranicznym,
g) negocjacje w biznesie międzynarodowym.

W szkoleniach uczestniczyć może każdy przedsiębiorca w rozumieniu ustawy z dnia 19 listopada 1999 roku Prawo działalności gospodarczej oraz wskazana przez przedsiębiorcę osoba zatrudniona u niego na podstawie umowy o pracę lub pełniąca funkcję w organach tego przedsiębiorcy spełniająca minimalne wymogi kwalifikacyjne, tj.:
· świadectwo maturalne – w przypadku studium,

· najmniej dyplom licencjata – w przypadku podyplomowych ,

· w przypadku kursów nie określa się minimalnych wymogów kwalifikacyjnych.

Oferowana wysokość dofinansowania na jednego uczestnika szkolenia wynosi odpowiednio:

· 50% kwalifikowanych kosztów netto kursu, ale nie więcej niż 1000 PLN,
· 50% kwalifikowanych kosztów netto studium, ale nie więcej niż 2000 PLN,
· 50 % kwalifikowanych kosztów netto studiów podyplomowych, ale nie więcej niż                 4000  PLN.

4. Dotacje na uzyskanie certyfikatu wyrobu.

Oferowana w ramach Programu pomoc polega na dofinansowaniu:
· do 50% kosztów usług doradczych związanych z uzyskaniem certyfikatu wyrobu,
· do 50% ponoszonych przez przedsiębiorców kosztów uzyskania certyfikatu wyrobu wymaganego na rynkach zagranicznych.

Przewidziana w Programie certyfikacja polega na:
a) uzyskiwaniu certyfikatów zgodności z wymaganiami określonymi w normach danego (narodowego) rynku zagranicznego, Jednolitego Rynku Unii Europejskiej (np. znak CE) i międzynarodowych,
b) uzyskiwaniu świadectw/atestów wymaganych w obrocie towarami na rynkach zagranicznych, takich jak np.: świadectwa weterynaryjne, atesty higieniczne.

Oferowana wysokość dofinansowania wynosi 50% poniesionych i udokumentowanych kosztów czynności prowadzących do:
a) uzyskania certyfikatu, 
b) przedłużenia jego ważności.

5. Dotacje na wspólną ofertę.

Dotacje te udzielane są dla mikroprzedsiębiorstw, które zamierzają ubiegać się wspólnie                z innymi MSP o otrzymanie zamówienia publicznego:
· na doradztwo związane z przygotowaniem oferty - max 50% kosztów netto
· 10 000 PLN - w przypadku zamówienie publicznego udzielanego przez podmiot z siedziba w Polsce
· 20 000 PLN - w przypadku zamówienie publicznego udzielanego przez podmiot z siedziba poza terytoriom RP

6. Dotacje na konsolidacje.

Udzielane są dla małych i średnich przedsiębiorstw, na doradztwo związane z połączeniem małego lub średniego przedsiębiorstwa z innym przedsiębiorstwem z sektora MSP:
· max 50% kosztów netto doradztwa,
· max 60 000 PLN.

7. Dotacje na wspólne przedsięwzięcia.

Udzielane są dla przedsiębiorcy, który jest stowarzyszeniem, spółdzielnia lub spółka, którego członkami, udziałowcami lub akcjonariuszami są wyłącznie MSP i którego celem działalności jest marketing lub pośrednictwo w sprzedaży towarów i usług uczestników.
Dotacje te są przeznaczone na:
· usługi doradcze i szkoleniowe związane z przygotowaniem planu rozwoju takiej działalności - 50% ceny netto, do 50 000 zł
· inwestycje wynikające z w/w planu – do 25% kosztów netto inwestycji, do 100 000 zł
· udział w imprezach targowych i wystawienniczych - do 50% kosztów netto, do 20 000

8. Pożyczki na innowacje.

Są one przeznaczone dla MSP na finansowanie kosztów:

a) wdrażanie wyników prac badawczo – rozwojowych,

b) zakupu licencji krajowych lub zagranicznych,

c) zakupu i montażu maszyn, urządzeń oraz budowy, rozbudowy i modernizacji budynków lub instalacji niezbędnych do wprowadzenia innowacji technicznych. 

Dofinansowanie wynosi maksymalnie 75% kosztów netto przedsięwzięcia i nie więcej niż     2 mln PLN na okres maksymalnie 6 lat.

9. Wsparcie finansowe nowych inwestycji.

Aby otrzymać wsparcie finansowe należy spełnić jeden z poniższych warunków:

· wartość nowej inwestycji nie jest mniejsza niż równowartość kwoty 10 mln euro, wartość nowej inwestycji jest nie mniejsza niż równowartość kwoty 500 tys. euro,                   w przypadku gdy inwestycja dotyczy rozbudowy lub modernizacji istniejącego przedsiębiorstwa i wiąże się z utrzymaniem co najmniej 100 miejsc pracy lub 50 miejsc pracy w przypadku inwestycji w jednym z obszarów wsparcia, przez nie mniej niż 5 lat,

· w wyniku nowej inwestycji zostało utworzonych co najmniej 20 miejsc pracy na nie mniej niż 5 lat,

· nowa inwestycja wprowadza innowację technologiczną,

· nowa inwestycja wpływa na poprawę stanu środowiska,

Inwestycja ta spełniać będzie co najmniej dwa spośród wymienionych niżej warunków, zgodnie z art. 3 ust. 2 ustawy o finansowym wspieraniu inwestycji:

· przyczyni się do rozwoju współpracy z krajowym zapleczem naukowo-badawczym,

· będzie mieć wpływ na lokalny rynek pracy,

· wpłynie na rozwój gospodarczy regionu,

· będzie zlokalizowana w obszarze wsparcia,

· będzie wprowadzała innowacje technologiczne.

IV. WAŻNE INSTYTUCJE O ZASIĘGU KRAJOWYM OFERUJĄCE WSPARCIE DLA MAŁYCH I ŚREDNICH PRZEDSIĘBIORSTW 

	Polska Agencja Rozwoju Regionalnego

ul. Żurawska 4a

00-503 Warszawa
	tel. (0-22) 693 54 53, (0-22) 693 56 53,
      (0-22) 629 28 88, (0-22) 692 28 89

fax (0-22) 693 54 06

parr@pagi.pl

www.bmb.pl/parr

	Polska Fundacja Promocji i Rozwoju
Małych i Średnich Przedsiębiorstw

Al. Jerozolimskie 125/127

02-017 Warszawa
	tel. (0-22) 699 70 44, (0-22) 699 70 45

fax (0-22) 699 70 46

zarzmsp@cofund.org.pl                                                

www.msp.org.pl

	Krajowe Stowarzyszenie Agencji

Rozwoju Regionalnego
ul. Domaniewska 41

02-672 Warszawa
	tel. (0-22) 874 41 84

fax (0-22) 874 39 10
narda@it.com.pl

www.narda.pl



	Agencja Rozwoju Przemysłu

ul. Domaniewska 41

02-672 Warszawa
	tel. (0-22) 874 36 00, (0-22) 874 36 79 

fax (0-22) 874 39 26

arpsa@arp.com.pl

www.arp.com.pl

	Agencja Restrukturyzacji 

i Modernizacji Rolnictwa

ul. Jana Pawła II 70

00-175 Warszawa
	tel. (0-22) 860 16 55, (0-22) 860 29 50

      (0-22) 860 29 90, (0-22) 860 28 60

fax (0-22) 860 29 80



	Krajowa Izba Gospodarcza
ul. Trębacka 4

00-074 Warszawa
	tel. (0-22) 630 96 00

fax (0-22) 827 46 73



	Konfederacja Przedsiębiorstw 

Leasingowych
ul. Filtrowa 71a

02-055 Warszawa
	tel./fax (0-22) 825 19 43

	Stowarzyszenie Organizatorów Ośrodków Innowacji i Przedsiębiorczości w Polsce

ul. Rubież 46

61-612 Poznań
	tel. (0-61) 820 14 32

	Centrum Informacji Europejskiej
Urzędu Komitetu Integracji Europejskiej

ul. Krucza 38/42

00-512 Warszawa
	tel. (0-22) 825 04 44

fax (0-22) 825 04 43
cie@mail.ukie.gov.pl

www.cie.gov.pl

	Polska Agencja

Rozwoju Przedsiębiorczości

ul. Pańska 00-834 Warszawa 81/83


	tel. (0-22) 432 80 80                                                                                                            

fax (0-22) 432 86 20
bhp@parp.gov.pl


www.parp.gov.pl

	Fundusz Poręczeń Kredytowych

Oddział w Katowicach

ul. Zawiszy Czarnego 8

40-872 Katowice
	tel. (0-32) 254 10 41

fax (0-32) 254 02 64 

0_katowice@bkg.com.pl



	Agencja Restrukturyzacji

i Modernizacji Rolnictwa

Al. Jana Pawła II 70

00-175 Warszawa
	tel. (0-22)860 28 90                                                                                                        

fax (0-22)860 28 98

info: 0-800 38 00 84

info@arimr.gov.pl

www.arimr.gov.po/sapard 


V. WAŻNE INSTYTUCJE O ZASIĘGU REGIONALNYM OFERUJĄCE WSPARCIE DLA MAŁYCH I ŚREDNICH PRZEDSIĘBIORSTW

	Agencja Rozwoju Regionalnego

w Częstochowie S.A.

ul. Nowowiejskiego 26

42-200 Częstochowa
	tel./fax (0-34)360 56 88, (0-34)360 57 47


	Śląski Regionalny Fundusz

Poręczeniowy Sp. z o. o.

ul. Astrów 10

40-045 Katowice
	

	Regionalne Centrum

Informacji Europejskiej

ul. Wojewódzka 42

40-026 Katowice
	tel./fax (0-32) 209 17 01
centrum@rcie.katowice.pl



	Górnośląskie Towarzystwo

Inwestycyjne S.A.

ul. Sokolska 8

40-086 Katowice
	

	Centrum Projektów

Regionalnych Inwestor S.A

Al. Rozdzieńskiego 188

40-203 Katowice
	tel./fax (0-32) 781 86 00

inwestor@cprinwestor.com.pl



	Fundusz Udzielający

Pożyczek Komercyjnych

ul. Dąbrowskiego 40

42-200 Częstochowa
	tel. (0-34) 361 12 69 w, 114

fax (0-34) 361 56 07



	Fundusz Udzielający

Pożyczek Komercyjnych

ul. Studzienna 8

44-100 Gliwice
	tel. (0-32) 231 45 53

fax (0-32) 231 17 66



	Fundusz Udzielający

Pożyczek Komercyjnych

pl. Wolności 12

40-078 Katowice
	tel. (0-32) 206 98 22                                               

fax (0-32)253 66 96



	Górnośląska Agencja

Rozwoju Regionalnego

ul Wita Stwosza 31

40-042 Katowice
	tel. (0-32) 201 40 56

fax (0-32) 257 95 29

garr@garr.pl

www.garr.pl


B. EUROPEJSKIE ŚRODKI POMOCOWE:
I. KREDYTY I POŻYCZKI Z EBOiR DLA MAŁYCH I ŚREDNICH PRZEDSIĘBIORSTW

Mali i średni przedsiębiorcy, którzy szukają finansowania formie kredytu mają niemały problem, ponieważ banki bardzo niechętnie udzielają kredytów na działalność takim firmom. Zdarza się, że stawiają bariery, które niełatwo pokonać. Dzieje się tak dlatego, że mikroprzedsiębiorstwa charakteryzują się wysokim ryzykiem upadku.

Przeszkody w drodze po kredyt:
· krótki okres działalności - firmom, które mają krótki okres stażu banki niechętnie udzielają kredytu; w większości musi ona działać przez minimum rok,
· ryczałt ewidencjowany lub karta podatkowa - przedsiębiorcy rozliczający się z fiskusem w uproszczony sposób nie potrafią ustalić rzeczywistego wyniku finansowego             z działalności gospodarczej; bank nie może wiarygodnie ocenić ich zdolności kredytowej
· w przypadku osób płacących podatek w formie karty podatkowej, przy obliczaniu dochodu, brana jest pod uwagę wielokrotność podatku dochodowego           w formie karty podatkowej, 
· w przypadku osób opłacających ryczałt od przychodów ewidencjonalnych, określany jest procent przychodu przedsiębiorcy za ostatni rok, który jest odpowiednio redukowany,   
· ujemny bilans za poprzedni rok - taka sytuacja zamyka możliwość uzyskania kredytu w roku po nim następującym,

· zaległości - aby otrzymać kredyt każda firma powinna regulować podstawowe opłaty; w przypadku gdy tak nie jest bank wychodzi z założenia, że raty kredytu raczej nie będą spłacane; nawet niewielka zaległość może spowodować, że kredytu nie dostaniemy,

· prawdziwość informacji - każda informacja, jaką poda przedsiębiorca może zostać sprawdzona przez Biuro Informacji Kredytowej; Biuro to identyfikuje klientów wypłacalnych i takich, którzy nie posiadają zdolności kredytowej, 

· brak zabezpieczenia majątkowego - mikroprzedsiębiorcy często nie są w stanie zapewnić wymaganego zabezpieczenia majątkowego, jednak mogą starać się o poręczenie z Krajowego Funduszu Poręczeń Kredytowych lub z Funduszu Poręczeń Unijnych, w przypadku gdy kredytowany projekt jest dofinansowywany ze środków UE.

Aby uzyskać kredyt z banku, niezbędne jest przede wszystkim posiadanie tak zwanej zdolności kredytowej, czyli zdolności do spłacania rat kredytowych w ustalonych w umowie  z bankiem terminach. Z punktu widzenia banku, podstawą do przyznania kredytu jest możliwość do generowania w czasie trwania umowy kredytowej odpowiednich przepływów gotówkowych, ponieważ to właśnie dzięki nim w pierwszej kolejności możliwa jest spłata kredytów oraz pożyczek.

Problemy, z jakimi spotykają się kredytobiorcy:

· brak jednoznacznego wyodrębnienia kapitału oraz zacieranie się granic pomiędzy majątkiem przedsiębiorstwa a właściciela co powoduje wstrzemięźliwość banków wobec tej grupy klientów,                                                                                                                     

· brak rzetelnie prowadzonej księgowości, na której banki opierają swoje analizy zdolności kredytowej potencjalnych klientów,

Przykłady programów banków komercyjnych w Polsce o największym zakresie działania:

Program Europejskiego Banku Odbudowy i Rozwoju
Pieniądze pochodzące z kredytu, udzielanego w PLN, EUR oraz USD można przeznaczać              na działalność bieżąca i inwestycyjną.

Maksymalna kwota kredytu na działalność gospodarczą zawiera się w granicach od  5 000 euro do 30 000 euro. Natomiast kredyt obrotowy - od  30 000 euro do 50 000 euro - dla firm handlowych i usługowych, kredyt obrotowy od 30 000 euro do 125 000 euro - dla firm produkcyjnych; kredyt inwestycyjny od 30 000 euro do 125 000 euro. Okres kredytowania        dla kredytu obrotowego wynosi od 1 miesiąca do 2 lat, natomiast dla kredytu inwestycyjnego maksymalnie do 4 lat. Oprocentowanie zmienne uzależnione jest od okresów odsetkowych (1- lub 3-miesięcznych) oraz od waluty kredytu.

a) Program Europejskiego Banku Odbudowy i Rozwoju realizowany przez ING Bank Śląski S.A.
Kredyty ze środków EBOiR przeznaczone są na:

  zwiększenie możliwości produkcyjnych i eksportowych, 
  umocnienie pozycji konkurencyjnej na rynku europejskim, 

  zapewnienie stabilności działania firmy.

W ramach linii kredytowej ING Bank Śląski oferuje dla podmiotów z sektora małych i średnich przedsiębiorstw: 

· kredyty obrotowe - na finansowanie bieżącej działalności firmy, między innymi na: 

· zakup surowców, 

· finansowanie należności z tytułu dostaw towarów i usług, 

· spłatę zobowiązań krótkoterminowych,

· kredyty inwestycyjne - pozwalające finansować inwestycje związane głównie z: 

· rozbudową lub modernizacją składników majątku trwałego, 

· zakupem maszyn i środków transportu, 

· informatyzacją i zakupem oprogramowania, licencji oraz patentów. 

O przyznanie linii kredytowej mogą ubiegać się indywidualni przedsiębiorcy oraz małe           i średnie firmy działające we wszystkich branżach. Uzyskanie tego specjalnego kredytu nie wymaga żadnych dodatkowych procedur oprócz tego, co zwykle jest wymagane przez Bank. Doradcy bankowi zapewniają znaczną pomoc potencjalnym klientom podczas całego procesu udzielania kredytu. Polega to między innymi na wypełnianiu wniosku oraz skompletowaniu wymaganych dokumentów. Warunki uzyskania oraz spłaty kredytu ustalane są w drodze indywidualnych negocjacji.

W zależności od potrzeb Bank może ustalić: 

· indywidualny harmonogram spłaty kredytu (okres kredytowania dla kredytów obrotowych - do 3 lat, dla kredytów inwestycyjnych - do 5 lat), 

· indywidualny okres karencji w spłacie rat kapitałowych, 

· dogodne formy zabezpieczenia kredytu. 

b) Program Europejskiego Banku Odbudowy i Rozwoju realizowany przez Fortis Bank Polska S.A. 
Fortis Bank Polska SA podpisał z Europejskim Bankiem Odbudowy i Rozwoju umowę kredytową, na mocy której EBOiR udostępni bankowi linię kredytową o wartości 20 milionów euro na okres 5 lat.

W ramach tego programu Fortis Bank proponuje linię kredytową ze środków Europejskiego Banku Odbudowy i Rozwoju w ramach projektu EBRD/EU-Phare SME Finance Facility współfinansowanego przez Komisję Europejską. 

Kredyt może zostać udzielony firmom, które spełniają następujące warunki:  

· zatrudniają nie więcej niż 250 osób,
· osiągają maksymalne roczne obroty w wysokości 40 mln EURO lub maksymalną sumę bilansową 27 mln EURO,

· ich właścicielami (lub akcjonariuszami większościowymi) są polscy rezydenci,

· posiadają większościowy udział kapitału prywatnego,

· uzyskały wszelkie wymagane przez polskie prawo zezwolenia i koncesje.

Oprocentowanie kredytu jest zmienne i opiera się na stopie procentowej EURIBOR powiększonej o marżę banku.

Linia kredytowa przeznaczona jest zarówno na kredyty obrotowe (również w rachunku bieżącym) oraz inwestycyjne, a w szczególności:

· finansowanie bieżącej działalności,

· zwiększenie mocy produkcyjnych,

· zakup maszyn i urządzeń,

· zakup środków transportu (z wyłączeniem samochodów osobowych), 

· zakup nieruchomości (z wyłączeniem zakupu dla ponownej odsprzedaży),

· modernizację majątku trwałego.

c) Program Europejskiego Banku Odbudowy i Rozwoju realizowany przez Raiffeisen Bank Polska S.A.
W ramach programu finansowania małych i średnich przedsiębiorstw Raiffeisen Bank Polska administruje linią kredytową EBOR i UE o łącznej wartości 10 mln euro. W ramach tej umowy środki zostaną przeznaczone na finansowanie umów leasingowych z podmiotami gospodarczymi z sektora małych i średnich przedsiębiorstw.

d) Program Europejskiego Banku Odbudowy i Rozwoju realizowany przez                                                                                          Bank Pekao S.A.
Fundusze, jakimi dysponuje ten bank są przeznaczone na finansowanie działalności małych    i średnich firm oraz nowych przedsięwzięć. Kredyty te są jednak dostępne jedynie w wybranych oddziałach banku.

Kredytobiorcami mogą być osoby prawne, jednostki nie posiadające osobowości prawnej utworzone zgodnie z przepisami prawa oraz osoby fizyczne prowadzące działalność gospodarczą, prywatni przedsiębiorcy posiadający większościowe udziały w swojej firmie, zatrudniający nie więcej niż 100 osób, których roczne obroty nie przekraczają 40 mln EURO, a suma bilansowa nie przekracza 27 mln EURO. 

W ramach linii dla podmiotów najmniejszych bank oferuje:

· "Kredyt Micro" - do 30.000 EUR - jest przeznaczony dla przedsiębiorstw zatrudniających do 20 osób 

· "Kredyt Small" - do 125.000 EUR - jest przeznaczony dla przedsiębiorstw zatrudniających od 21 do 100 osób. 

W przypadku finansowania firmy prowadzącej działalność handlową kwota udzielonego kredytu nie może przekroczyć 50.000 EUR.

Kredyty obrotowe - udzielane na okres od 1 do 12 miesięcy - są przeznaczone na pokrycie zobowiązań wynikających z finansowania majątku obrotowego. Natomiast kredyty inwestycyjne - udzielane na okres do 3 lat, a w uzasadnionych wypadkach do 5 lat. 

Zabezpieczeniem spłaty kredytu jest pełnomocnictwo do dysponowania rachunkami bankowymi, weksel in blanco, poręczenie wekslowe, poręczenie spłaty kredytu, przewłaszczenie, zastaw rejestrowy, hipoteka.

e) Kredyty udzielane w ramach programu Europejskiego Banku Inwestycyjnego
EBI udziela kredytów przy udziale działających na skalę lokalną lub regionalną pośredniczących banków i instytucji finansowych, które zawarły umowy kredytowe bezpośrednio z EBI. Kredyty z linii EBI to inaczej mówiąc linie kredytowe udostępniane na ściśle określoną sumę i okres czasu. Pośredniczące banki wykorzystują uzyskane w ten sposób fundusze na kredytowanie małych i średniej wielkości przedsięwzięć, zgodnie z ustalonymi przez EBI kryteriami. 

O kredyty z linii EBI ubiegać się mogą: 

Przedsiębiorstwa i państwowe podmioty gospodarcze w celu realizacji: 

· inwestycji w dziedzinie produkcji przemysłowej, przetwórstwa rolno-spożywczego, turystyki i usług świadczonych na rzecz sektora wytwórczego; 

· inwestycji infrastrukturalnych na skalę lokalną; 

· inwestycji związanych z wytwarzaniem energii i projektów uwzględniających racjonalne wykorzystanie energii; 

· projektów związanych z ochroną i ulepszaniem środowiska naturalnego. 

Kredyty z linii EBI udzielane są na finansowanie projektów inwestycyjnych, których całkowity koszt mieści się w granicach od 40 tys. EUR do 25 mln EUR. W wyjątkowych sytuacjach również większe inwestycja mogą zostać uwzględnione. EBI udziela kredytów na sfinansowanie maksymalnie 50% całkowitego kosztu inwestycji. Kwoty udzielanych kredytów mieszczą się w granicach od 20 tys. EUR do 12.5 mln EUR w zależności od charakteru projektu inwestycyjnego i związanego z nim ryzyka. Kredyty udzielane są na okres 5-12 lat z zastosowaniem stosownego okresu karencji, który uzależniony jest od czasu trwania realizacji projektu inwestycyjnego. Spłata kredytu odbywa się na ogół w przypadających co sześć miesięcy ratach kapitałowych wraz z odsetkami.

II. ADRESY BANKÓW UDZIELAJĄCYCH KREDYTY Z EBOiR

	NAZWA BANKU
	ADRES BANKU
	KONTAKT

	Bank Zachodni WBK S.A.
	ul. Rynek 9/11

30-950 Wrocław
	Dariusz Sobolewski

tel. (0-61) 856 47 06,

Szymon Kurs

tel. (0-61) 850 30 42,

www.bzwbk.pl

	ING Bank Śląski S.A.
	ul. Sokolska 3

40-860 Katowice
	Adam Zięba

tel. (0-32) 357 77 20

fax (0-32) 357 74 64

www.ing.pl

	Foris Bank Polska S.A.
	ul. Postępu 15

02-676 Warszawa
	info: 0-800 367 847

www.forisbank.com.pl

	Pekao S.A.
	Budynek Kolmex
3. piętro

ul. Grzybowska 80/82
	Izabela Fotyga

tel. (0-22) 661 56 05

fax (0-22) 661 58 32

www.pekao.pl

	Bank PKO BP

VI OC Warszawa
	ul. Pułaskiego 15

02-512 Warszawa
	tel. (0-22) 521 61 03

fax  (0-22) 512 61 05

www.pkobp.pl

	RAIFFEISEN – LEASING       POLSKA S.A.
	ul. Jana Pawła II 78

00-875 Warszawa
	tel. (0-22) 562 37 00

(0-22) 562 37 86

fax (0-22) 562 37 01

info@rl.com.pl


III. DOFINANSOWANIE Z NASTĘPUJĄCYCH ŹRÓDEŁ (PROGRAMÓW)

Program AGROLINIA 2000 

jego zadaniem jest wspieranie przemian na polskiej wsi; finansowany jest ze spłat kredytów pochodzących ze środków Phare Unii Europejskiej. Program przewiduje udzielanie kredytów inwestycyjnych dla mikroprzedsięwzięć w rolnictwie, przetwórstwie rolno-spożywczym               i usługach, a także działalność szkoleniową i wydawniczą. Kredyty udzielane są na warunkach preferencyjnych za pośrednictwem banków spółdzielczych oraz banków zrzeszających banki spółdzielcze. 

Swoją misję program realizuje poprzez:
· linię kredytową na cele inwestycyjne dla małych i średnich przedsięwzięć w rolnictwie, usługach i przetwórstwie rolno-spożywczym,

· działania o charakterze szkoleniowym, informacyjnym i organizacyjnym w ramach projektów:

· rozwój przedsiębiorczości wiejskiej,

· kształcenie liderów wiejskich,

· pomoc dla sektora banków spółdzielczych,

· małe granty – dotacje na inwestycje oddalone.

Comnterpart Fund - jest to linia kredytowa ze środków Europejskiego Funduszu Rozwoju Wsi Polskiej. Fundacja ma na celu ilościowy i jakościowy rozwój polskiego rolnictwa, gospodarki żywnościowej i infrastruktury wiejskiej oraz ochronę środowiska na wsi. Będzie to osiągnięte poprzez wspieranie prywatnej przedsiębiorczości oraz demonopolizację produkcji   i usług.

IV. PROGRAMY PRZEDAKCESYJNE
PROGRAM SAPARD 
(Special Accession Programme for Agricultural and Rural Development) adresowany jest do państw kandydujących do Unii Europejskiej i ma za zadanie pomóc im w modernizacji rolnictwa i rozwoju terenów wiejskich. SAPARD to pierwszym programem, jaki został uruchomionym w Polsce.  

Główne cele programu SAPARD to:

· poprawa konkurencyjności polskiego rolnictwa i przetwórstwa rolno-spożywczego    na rynku krajowym i międzynarodowym,

· dostosowanie sektora rolno-spożywczego do wymogów UE w zakresie wymagań sanitarnych, higienicznych, jakościowych i ochrony środowiska,

· wsparcie wielofunkcyjnego rozwoju obszarów wiejskich poprzez rozwój infrastruktury technicznej i tworzenie warunków do podejmowania pozarolniczej działalności gospodarczej na wsi. 

 Działania objęte programem SAPARD:

· poprawa przetwórstwa i marketingu artykułów rolnych i rybnych:

· wspieranie restrukturyzacji przetwórstwa i poprawy marketingu artykułów pochodzenia zwierzęcego,

· wsparcie restrukturyzacji przetwórstwa i poprawy marketingu owoców i warzyw.

· inwestycje w gospodarstwach rolnych:

· restrukturyzacja produkcji mleka,

· modernizacja gospodarstw specjalizujących się w produkcji zwierząt rzeźnych,

· zwiększenie różnorodności produkcji gospodarstw rolnych.

· rozwój i poprawa infrastruktury obszarów wiejskich:

· zaopatrzenie gospodarstw wiejskich w wodę wraz z uzdatnianiem,

· gospodarka odpadami stałymi,

· zaopatrzenie w energię,

· odprowadzanie i oczyszczanie ścieków komunalnych,

· drogi gminne i powiatowe na obszarach wiejskich.

· programy rolnośrodowiskowe i zalesianie:

· program rolnośrodowiskowy (projekt pilotażowy),

· zalesianie (projekt pilotażowy).

· różnicowanie działalności gospodarczej na obszarach wiejskich:

· tworzenie miejsc pracy na obszarach wiejskich,

· tworzenie źródeł dodatkowego dochodu w gospodarstwach rolnych,

· publiczna infrastruktura na obszarach wiejskich.

· szkolenia zawodowe

· pomoc techniczna

Z pomocy finansowej może korzystać rolnik (właściciel lub dzierżawca gospodarstwa) mający mniej niż 50 lat, podlegający ubezpieczeniu KRUS, mający następujące wykształcenie: 

· rolnicze wyższe lub średnie,

·  rolnicze zasadnicze i 3-letni staż w samodzielnym prowadzeniu gospodarstwa,

·  nierolnicze średnie lub wyższe i 5-letni staż w prowadzeniu gospodarstwa,

·  podstawowe lub zawodowe nierolnicze i 10-letni staż w gospodarowaniu. 

Dzięki wsparciu UE ma nastąpić poprawie technicznego wyposażenia gospodarstw, a także ma na celu dostosowanie jakości produkowanej polskiej żywności do norm obowiązujących na rynku europejskim.

Wspierane będą następujące inwestycje: 

a) budowa, rozbudowa i modernizacja budynków gospodarczych, wraz z wyposażeniem i infrastrukturą,
b) zakup maszyn i urządzeń do produkcji rolniczej, przygotowania ziemiopłodów do sprzedaży, przechowalnictwa i przetwórstwa w gospodarstwie,
c) inwestycje z zakresu ochrony środowiska i poprawy wykorzystania energii,
d) urządzanie i wyposażanie pastwisk,
e) zakup podstawowego stada zwierząt gospodarczych. 

Ma to służyć specjalizacji produkcji, poprawie warunków i jakości produkcji. Dotowane jest 50% kosztów danego przedsięwzięcia, zgodnie z przygotowanym biznesplanem. Dofinansowanie wypłacane jest po zakończeniu inwestycji i dotyczy wyłącznie kosztów poniesionych po podpisaniu umowy o dotację. Warunkiem uzyskania dotacji jest podpisanie przez rolnika umowy na zbyt produkcji lub planu sprzedaży. Po zrealizowaniu przedsięwzięcia gospodarstwo musi spełniać wymogi UE co do higieny, warunków produkcji i ochrony środowiska. 
PROGRAM ISPA 
(Instrument for Structural Policies for Pre-Accession) utworzony został z myślą o modernizacji infrastruktury technicznej w zakresie transportu, komunikacji i ochrony środowiska nowych państw członkowskich.    
Za priorytety programu uznano:

a) w dziedzinie transportu:

· rozwój infrastruktury transportowej,

· budowę transeuropejskiei sieci transportowej,

b) połączenie systemów dróg i kolei z systemami krajów członkowskich Unii Europejskiej.                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                  

c) w dziedzinie ochrony środowiska:
· pomoc w zakresie utylizacji  odpadów zgodnie z unijnymi wymogami,

· poprawę jakości wód i powietrza poprzez wprowadzenie unijnego prawa w tym zakresie.

Zadania w obszarze transportu mogą objąć zarówno kolej, autostrady i drogi, jak też infrastrukturę punktową - porty morskie, śródlądowe i lotnicze. 

Projekty ubiegające się o dofinansowanie w ramach funduszu ISPA powinny spełniać m.in. takie kryteria, jak:
· wielkość inwestycji - co najmniej 5 mln euro; 
· podmiot publiczny jako inwestor; 
· zgodność z wymogami dyrektyw UE, m.in.: 
· odnośnie ochrony wody: 91/271/EWG, 80/778/EWG; 
· odnośnie odpadów: 75/442/EWG, 91/689/EWG; 
· odnośnie ochrony powietrza: 96/62/WE, 89/429/EWG, 94/67/WE; 
· zgodność z lokalnymi i regionalnymi programami zrównoważonego rozwoju i ochrony środowiska;
· efektywność ekonomiczna.

Analiza społecznych kosztów i korzyści musi wykazać korzyść netto dla społeczeństwa          z realizacji inwestycji.
Projekty, które mają szansę uzyskać wsparcie ze środków ISPA nie muszą być opłacalne finansowo bez subwencji ze źródeł publicznych. Jednakże wraz z subwencjami wskaźniki ekonomiczne powinny przekroczyć próg opłacalności, co jest warunkiem koniecznym, aby przedsięwzięcie mogło być przez inwestora zrealizowane. Należy też wykazać płynność finansową projektu w okresie eksploatacji albo udokumentować zdolność do jej zapewnienia. Zbyt wysoka rentowność finansowa przedsięwzięcia spowoduje odmowę lub zmniejszenie subwencji z ISPA, gdyż będzie oznaczała, że projekt może być sfinansowany ze źródeł komercyjnych. 
Współfinansowanie z programu może wynosić do 75% wydatków publicznych. W wyjątkowych, uzasadnionych przypadkach możliwe jest podniesienie poziomu pomocy do 85%.

Wniosek o przyznanie środków musi zawierać m.in. następujące informacje:

· wskazanie instytucji odpowiedzialnej za realizację przedsięwzięcia, 

· opis oraz charakter przedsięwzięcia, 

· koszt i lokalizację przedsięwzięcia, 

· harmonogram realizacji prac i przetargów, 

· analizę społecznych kosztów i korzyści, 

· ocenę wpływu na środowisko zgodną z zaleceniami dyrektywy 85/337/EEC, 97/11/EC 

· zapewnienie zasad konkurencyjności i procedur przetargowych, 

· plan finansowy 

· zapewnienie efektywnego korzystania i utrzymania infrastruktury powstałej dzięki realizacji przedsięwzięcia.

PROGRAM PHARE 
(Poland and Hungary: Assistance for Restructuring their Economies), PHARE koncentruje się na problematyce rozwoju regionalnego.
W ramach działań inwestycyjnych na rzecz spójności społeczno - gospodarczej uruchomiony został program PHARE' 2000 SSG, którym objętych zostało 5 województw: warmińsko - mazurskie, podlaskie, lubelskie, podkarpackie i śląskie oraz PHARE'2001 SSG, który swym zasięgiem obejmuje cały kraj. Program ten przewiduje m.in. realizację następujących projektów na rzecz MSP:
· program rozwoju przedsiębiorstw – dotacje do 60% kosztów usług doradczych                 (ale nie więcej niż 5 tys. EURO) w zakresie marketingu, zarządzania finansami, produkcją itp. świadczonych przez konsultantów akredytowych, przez Polską Agencję Rozwoju Regionalnego,

· program rozwoju firm dla eksporterów – dotacje dla firm eksportujących w wysokości do 60% kosztów wdrożenia „Planu Rozwoju Eksportu Przedsiębiorstwa”, maksymalnie do 10 tys. EURO,

· program wsparcia finansowego projektów inwestycyjnych – dotacje w wysokości do 25% kosztów inwestycji (ale nie więcej niż 50 tys. EURO) na wprowadzenie nowych technologii, zakupu urządzeń do produkcji itp.

PHARE 2002 DLA MAŁYCH IŚREDNICH PRZEDSIĘBIORSTW
Sektorowy Program Małe i Średnie Przedsiębiorstwa i Innowacyjność będzie oferował przedsiębiorcom z całej Polski dwa rodzaje dotacji: na usługi doradcze oraz na inwestycje. 
Dotacje na usługi doradcze będą obejmować do 50% kosztów usług doradczych wykonywanych przez akredytowanych przez PARP wykonawców. Przewiduje się 5 programów doradczych:

a) Rozwój i modernizacja przedsiębiorstw w oparciu o nowe technologie – wysokość dotacji od 1500 do 10 000 euro. Program przewiduje dotacje na usługi doradcze związane z wdrażaniem nowoczesnych technologii, systemów informatycznych oraz nowych linii technologicznych w przedsiębiorstwie

b) Wstęp do Jakości - wysokość dotacji od 1000 do 13 500 euro. Dotacje będą przeznaczone na wdrożenie systemów zarządzania jakością, dotyczyć będą kosztów uzyskania certyfikatów jakości.

c) Ścieżka od innowacji do biznesu - wysokość dotacji od 3000 do 30 000 euro. Program przewiduje dofinansowanie usług doradczych związanych z rozpoczęciem działalności firmy innowacyjnej. Zasadnicze kwestie obejmować będą poznanie zasad prowadzenia działalności w sektorze MSP, ocenę rynku, planowanie strategiczne, alianse pomiędzy przedsiębiorstwami, poszukiwanie źródeł finansowania

d) Finansowanie rozwoju przedsiębiorstw - wysokość dotacji do 15 000 euro. Dotacja będzie obejmowała usługi doradcze związane z pozyskiwaniem zewnętrznych źródeł finansowania firmy np. koszty przygotowania prospektu emisyjnego na giełdę, koszty pozyskania inwestora strategicznego lub funduszu typu venture capital.

e) Dostęp do usług innowacyjnych – wysokość dotacji od 1500 do 15 000 euro. Program skierowany do przedsiębiorców prowadzących zaawansowaną działalność innowacyjną, którzy chcą skorzystać z specjalistycznych usług doradczych w dziedzinie m.in. prototypowania, optymalizacji i automatyzacji procesów technologicznych, diagnostyki i testowania.

Kolejny program skierowany do przedsiębiorców w całej Polski to Program Bezpieczeństwo i Higiena Pracy w sektorze MSP. Składa się on również z dwóch rodzajów dotacji:

· dotacje na usługi doradcze będą obejmować do 50% kosztów usług doradczych wykonywanych przez akredytowanych przez PARP wykonawców w zakresie dostosowania MSP do wymogów i norm BHP obowiązujących w Unii Europejskiej. Kwota dotacji wynosić będzie od 500 do 4000 euro.
· dotacje na inwestycje obejmować będą maksymalnie 50% kosztów inwestycji. Kwota dotacji będzie wynosić od 2000 do 50 000 euro. Dotacja inwestycyjna będzie przeznaczona na zakup ochronnego sprzętu i wyposażenia lub wymianę sprzętu niezgodnego z wymogami BHP.

Trzeci program będzie realizowany w wybranych województwach i nosi nazwę Regionalny program Wsparcia Małych i Średnich Przedsiębiorstw - Przedsiębiorczość w Polsce
Program Regionalny obejmuje 13 województw. W ramach tego programu przewiduje się 3 rodzaje dotacji na usługi doradcze (wykonywane przez akredytowanych doradców) oraz dotację na inwestycje: 

1. Program Rozwoju Przedsiębiorstw - wysokość dotacji od 500 do 5000 euro, jednocześnie nie więcej niż 50% kosztów. Dotacja przeznaczona jest na finansowanie przygotowania biznes planów, raportów dotyczących pozycji firmy na rynku, tworzenia strategii rozwoju firmy.

2. Program Rozwoju Przedsiębiorstw Eksportowych - wysokość dotacji od 500 do 10 000 euro, jednocześnie nie więcej niż 50% kosztów. Program skierowany jest do firm eksportowych oraz takich, które dopiero rozpoczynają działania eksportowe. Dofinansowywane będą m.in. wyjazdy na targi i wystawy, opracowanie raportów dotyczących strategii eksportowej przedsiębiorstwa.

3. Technologie Informatyczne dla Przedsiębiorstw - wysokość dotacji od 1000 do 10 000 euro, ale nie więcej niż 50% kosztów. Dotacja będzie finansowała działania związane z usługami doradczymi z dziedziny informatyki np. tworzenie sieci lokalnych LAN, baz danych, przygotowywanie specyfikacji zakupowej sprzętu informatycznego, systemu informatycznego, identyfikację potrzeb przedsiębiorstwa w zakresie technologii informatychnych.

4. Fundusz Dotacji Inwestycyjnych - wysokość dotacji od 2000 do 50 000 euro, ale nie więcej niż 40% w powiatach Kraków, Wrocław, Trójmiasto, 50% w pozostałych powiatach objętych programem. Fundusz Dotacji Inwestycyjnych ma na celu zwiększenie efektywności i podniesienie konkurencyjności przedsiębiorstwa na rynku regionalnym. Proces ten może zostać przedsiębiorcom ułatwiony poprzez współfinansowanie projektów wdrażających nowe technologie. Firmy mogą uzyskać zwrot części kosztów poniesionych na wymianę sprzętu związanego z główną działalnością produkcyjną i usługową firmy. 

3.2. PHARE 2003 DLA MAŁYCH I ŚREDNICH PRZEDSIĘBIORSTW
W czerwcu 2005 r. została uruchomiona ostatnia edycja programu przedakcesyjnego PHARE 2003. Budżet dotacji dla Małych i Średnich firm jest dużo mniejszy w porównaniu do funduszy strukturalnych, jednakże wymagania stawiane wnioskodawcom są łagodniejsze niż                w dostępnym aktualnie programie „Wzrost konkurencyjności przedsiębiorstw.
PROGRAM KRAJOWY
Jest on kontynuacją wcześniejszej edycji PHARE 2002. Realizowany jest na terenie całej Polski. Pomoc jest przeznaczona na inwestycje i usługi doradcze programów PHARE 2003. Dofinansowanie mogą otrzymać przedsiębiorstwa, które skorzystają z usług doradczych firm akredytowanych przez Polską Agencje Rozwoju Przedsiębiorczości.

Pogram Rozwój i Modernizacja Przedsiębiorstw w oparciu o nowe technologie -wsparcie na doradztwo
Pogram Rozwój i Modernizacja Przedsiębiorstw w oparciu o nowe technologie to szansa dla firm, które zamierzają wprowadzić nowoczesną technologię lub linię technologiczną. Jego celem jest zapewnienie trwalszego rozwoju firmy oraz zwiększenie jej efektywności. Program przewiduje dofinansowanie usług doradczych z zakresu działania nowoczesnych technologii, maszyn i urządzeń automatyzacji.

W ramach tego programu dofinansowane będą następujące działania: 

· plan rozwoju przedsiębiorstw i technologii,

· audit technologiczny,

· wdrażanie pozyskanych technologii i własnych innowacyjnych rozwiązań technologicznych.

Przewidywana wysokość wsparcia nie będzie mogła przekroczyć 50% kosztów całkowitych. Wysokość dotacji nie może być mniejsza niż 1500 € a większa niż 10 000 €.

Pogram Rozwój i Modernizacja Przedsiębiorstw w oparciu o nowe technologie - wsparcie na inwestycje
Celem programu jest wsparcie małych i średnich przedsiębiorstw w podnoszeniu ich konkurencyjności na rynku oraz zwiększenie produkcji opartej na nowych technologiach.


W ramach tego programu dofinansowany może być zakup: 

· maszyn i urządzeń z przyrządami,

· wyposażenia biurowego,

· sprzętu komputerowego z oprogramowaniem, 

· wartości niematerialne i prawne – patenty, licencji itp.,

a także: 


· transport,

· instalacje,

· uruchomienie wcześniej wymienionych środków trwałych.

Minimalna kwota dofinansowania to 2 000 € a maksymalna 100 000 €. Przy czym wsparcie nie będzie mogło przekroczyć: 30% w powiecie miasta Warszawa i Poznań; 40% w powiecie miasta Wrocław, Kraków, Gdańsk, Gdynia i Sopot; 50% we wszystkich innych powiatach. 

Program Ścieżki od Innowacji do Biznesu - wsparcie na doradztwo
Celem programu jest rozwój małych i średnich przedsiębiorstw przez zwiększenie ich możliwości produkcyjnych i usługowych. Efekt ten ma być osiągnięty przez wprowadzenie innowacyjnych rozwiązań oraz zwiększenie udziału sektora MSP w lokalnych gospodarkach. 
Przedsiębiorcy będą mogli skorzystać z doradztwa ekspertów specjalizujących się w zarządzaniu firmą. Udzielą oni pomocy w ustaleniu strategii działania, ocenie rynku, znalezieniu partnerów handlowych.
O dofinansowanie mogą ubiegać się nie tylko firmy wprowadzające nowe technologie, ale również projekty z dziedziny:

a) nowych materiałów

b) chemii,

c) technologii IT,

d) biotechnologii,

e) nanotechnologii,

f) technologii w dziedzinie w dziedzinie medycyny,

g) tribologii

h) nowych metod testowania,

i) korozji i optyki elektronicznej.


Wysokość wsparcia, w tym programie, nie będzie mogła przekroczyć 50% kosztów, przy czym minimalna kwota wsparcia wynosi 3 000 € a maksymalna 30 000 € .

Program Ścieżki od Innowacji do Biznesu - wsparcie na inwestycje
Celem programu ścieżki od innowacji do biznesu jest wsparcie inwestycji małych i średnich przedsiębiorstw w oparciu o rozwiązania innowacyjne oraz wzrost udziału sektora MSP              w lokalnych gospodarkach. 

Dofinansowanie będzie obejmowało koszty zakupu: 

· nowych maszyn i urządzeń z oprzyrządowaniem,

· nowego sprzętu komputerowego,

· sprzętu biurowego,

· inne wydatki związane z prawidłową instalacją i uruchomieniem wymienionego sprzętu do 15% jego wysokości.


Wysokość dotacji to minimum 2 000 €, maksimum 100 000 €. Jednak wsparcie nie może przekroczyć: 30% w powiecie miasta Warszawa i Poznań; 40% w powiecie miasta Wrocław, Kraków, Gdańsk, Gdynia i Sopot; 50% we wszystkich innych powiatach. 
Program Ścieżki od Innowacji do Biznesu - pożyczka na innowacje
Pożyczka na wdrożenie inwestycji o charakterze innowacyjnym ma na celu podniesienie konkurencyjności małych i średnich przedsiębiorstw.


Może być ona udzielona na: 

a) wdrożenie wyników prac badawczo-rozwojowych,

b) zakup i montaż maszyn i urządzeń,

c) budowę, rozbudowę lub modernizację budynków lub instalacji niezbędnych do wprowadzenia innowacji,

d) zakup licencji krajowych lub zagranicznych, polegających na nabyciu uprawnień do wykorzystania rozwiązań naukowych i technicznych oraz doświadczeń produkcyjnych.

Pożyczka na realizację inwestycji o charakterze innowacyjnym nie będzie mogła przekroczyć 75% kosztów inwestycji oraz równowartości 500 000 €. Może być ona udzielona na okres  nie dłuższy niż 6 lat, pod warunkiem, że przedsiębiorca zapewni finansowanie inwestycji                 w części nie objętej pożyczką. 

PROGRAM REGIONALNY
Jest kontynuacją zeszłorocznych programów regionalnych współfinansowanych ze środków funduszu PHARE 2002, jednak poszczególne programy wdrożone będą tylko w niektórych województwach. W ramach tego programu przewiduje się dotacje na usługi doradcze oraz dotacje na inwestycje. Z dotacji na doradztwo mogą skorzystać przedsiębiorstwa, które zasięgną usług doradczych firm akredytowanych przez Polską Agencje Rozwoju Przedsiębiorczości. Lista tych firm jest dostępna na stronie www.parp.gov.pl/akredytlisty.html
Sektorowy Program Operacyjny Rozwoju Zasobów Ludzkich

Program ten jest skierowany do pracodawcy, którzy chcieliby podnieść kwalifikacje swoich pracowników. Mogą oni starać się o dotacje na szkolenia poprzez instytucje szkoleniowe, jednostki naukowe czy organizacje pracodawców. 

Finansowanie wydatków ponoszonych w ramach SPO RZL dokonywane jest ze źródeł krajowych. Beneficjent otrzymuje od instytucji wdrażającej środki na realizację swojego projektu  z krajowych funduszy publicznych. Po udokumentowaniu przez niego wydatkowania tych środków możliwe będzie wnioskowanie do Komisji Europejskiej przez odpowiednie instytucje o zwrot 75% wydatkowanych kwot. Zwrócone środki zasilą źródło finansowania krajowego. 

W ramach SPO RZL, beneficjent wyłoniony w konkursie będzie otrzymywał środki na realizację projektu na zasadzie wypłaty „z góry”, transzami, zgodnie z harmonogramem, stanowiącym załącznik do umowy o dofinansowanie projektu. Wielkość pierwszej transzy może wynosić do 20% kwoty dofinansowania przeznaczonej na pierwsze 12 miesięcy wdrażania projektu. Otrzymanie kolejnej transzy uwarunkowane jest rozliczeniem 80% dotychczas otrzymanych środków. Dzięki temu beneficjent nie będzie musiał kredytować realizowanego przez siebie projektu. 

Sektorowy Program Operacyjny „Wzrost Konkurencyjności Przedsiębiorstw”, lata 2004-2006

Przedsiębiorstwa mogą także liczyć na kompleksowe i specjalistyczne usługi doradcze świadczone przez kompetentne instytucje. 

Przeznaczenie: 

· zwiększenia liczby małych i średnich przedsiębiorstw korzystających ze specjalistycznych usług doradczych, 

· wzrost udziału przedsiębiorstw posiadających certyfikaty jakości w całkowitej liczbie przedsiębiorstw, 

· wzrost udziału sektora małych i średnich przedsiębiorstw w eksporcie ogółem, 

· wzrost liczby nowopowstających firm opartych na zaawansowanych technologiach,

· wzrost wskaźnika przedsiębiorstw innowacyjnych, 

· wzrost liczby nowych miejsc pracy w firmach korzystających z doradztwa. 

dla działania 2.1 Wzrost konkurencyjności małych i średnich przedsiębiorstw poprzez doradztwo wsparcie finansowe nie może przekroczyć 30% kosztów kwalifikowalnych projektu na terenie powiatu miasta Warszawa oraz powiatu miasta Poznań, 40% na terenie powiatów miast: Kraków, Wrocław, Gdańsk, Gdynia i Sopot oraz 50% na pozostałym obszarze Polski, zaś dla nowopowstających mikroprzedsiębiorstw opartych na zaawansowanych technologiach wsparcie może sięgnąć do 100% kosztów kwalifikowalnych projektu w oparciu o zasadę de minimis; dodatkowo wsparcie finansowe nie może być niższe niż 2500 zł oraz wyższe niż 250 tys. zł, 

Zasada de minimis 

Pomoc de minimis to pomoc przyznana przedsiębiorcy w ciągu 3 lat poprzedzających dzień złożenia wniosku, do wysokości 100 tys., wliczając w tę wielkość także pomoc, która ma być udzielona. Pomoc ta może być udzielana przedsiębiorcy niezależne od jego wielkości. Pułap ten stosuje się bez względu na formę pomocy i jej cel. 
Pomoc de minimis kumuluje się tylko z inną pomocą de minimis, niezależnie od tego, na co            i w jakiej wysokości została udzielona danemu przedsiębiorcy. Celem stwierdzenia, czy dana pomoc jest pomocą de minimis, podmioty jej udzielające wydają beneficjentowi zaświadczenie stwierdzające, że udzielona pomoc publiczna jest pomocą de minimis. Może być udzielana w zarówno w trybie programu pomocowego, jak i jako pomoc indywidualna. W przypadku nadużycia pomocy przewidziane są procedury zwrotu. Odpowiedzialność za czuwanie nad nieprzekroczeniem określonej kwoty pomocy ciąży na przedsiębiorcy.

Terminy składania wniosków: 16 września 2005, 5 grudnia 2005 

Sektorowy Program Operacyjny „Wzrost konkurencyjności przedsiębiorstw, lata 2004-2006”

Wsparcie konkurencyjności produktowej i technologicznej przedsiębiorstw
Część środków na wsparcie przedsiębiorstw przeznaczona jest na opracowywanie i wdrażanie nowoczesnych rozwiązań technologicznych i zwiększenie poziomu innowacyjności w firmach, a także na umożliwienie dostępu małym i średnim przedsiębiorstwom do specjalistycznych laboratoriów i umocnienie współpracy pomiędzy sektorem przemysłowym a naukowo-badawczym. 

Działanie będzie realizowane m.in. poprzez: 

· projekty badawcze i prace rozwojowe: badania przemysłowe i badania przedkonkurencyjne prowadzone przez przedsiębiorstwa lub grupy przedsiębiorstw i/lub we współpracy z instytucjami naukowo-badawczymi, 

· projekty inwestycyjne związane z rozwijaniem, modernizacją i wyposażeniem specjalistycznych laboratoriów świadczących usługi przedsiębiorstwom, 

· projekty inwestycyjne związane z rozwijaniem, modernizacją i wyposażeniem specjalistycznych laboratoriów Centrów Zaawansowanych Technologii13 i Centrów Doskonałości14 działających w priorytetowych z punktu widzenia rozwoju polskiej gospodarki dziedzinach, 

· projekty badawcze przeprowadzane przez Centra Zaawansowanych Technologii, 

· projekty badawcze w obszarze monitorowania i prognozowania rozwoju technologii, foresightu naukowego i technologicznego. 

Projekty badawcze i projekty inwestycyjne, dla których nie stosuje się przepisów dotyczących pomocy publicznej będą wspierane do poziomu 100% ze środków publicznych. Przy czym, maksymalna wysokość wskaźnika pomocy z EFRR wynosić będzie 75% wydatków kwalifikowalnych projektu, natomiast wskaźnik dofinansowania z budżetu krajowego wyniesie maksymalnie 25% tych wydatków.

W przypadku projektów podlegających zasadom pomocy publicznej udzielana ona będzie zgodnie z Community framework for state aid for research and development (96/C 45/06).            W projektach tych maksymalne wsparcie publiczne może wynieść dla badań przemysłowych 50% (może ulec zwiększeniu maks. do 75%) oraz dla badań przedkonkurencyjnych 25% (może ulec zwiększeniu maks. do 50%).

Odbiorcami pomocy będą przedsiębiorstwa, instytucje sfery badawczo-rozwojowej i inne instytucje wspierające przedsiębiorczość i innowacyjność.

Terminy składania wniosków: w całym okresie trwania programu.
Sektorowy Program Operacyjny „Wzrost konkurencyjności przedsiębiorstw, lata 2004-2006”

Wzrost konkurencyjności małych i średnich przedsiębiorstw poprzez inwestycji
Firmy zainteresowane wymianą parku maszynowego, zakupem urządzeń i maszyn produkcyjnych lub wyposażenia do biur mogą ubiegać się o dotacje pokrywające część ponoszonych w związku z tymi inwestycjami kosztów. Przedsiębiorstwa rozbudowujące zakres działalności w sferze usługowej i produkcyjnej lub dokonujące zmian procesu produkcyjnego czy tworzące nowe miejsca pracy również mogą liczyć na dotacje pomocowe. Przedsiębiorstwa nadmiernie zanieczyszczające środowisko mogą starać się o wsparcie inwestycji z zakresu dostosowania do norm ochrony środowiska.

Efektem tego programu będzie:
· stworzenie nowych miejsc pracy w przedsiębiorstwach, 

· wzrost świadomości potrzeby umiędzynarodowienia przedsiębiorstw (wyklucza się pomoc w eksporcie), 

· wzrost nakładów na inwestycje przedsiębiorstw, 

· wzrost wskaźnika innowacyjności przedsiębiorstw, 

· wzrost liczby wprowadzonych przez wspierane przedsiębiorstwa produktów na rynek, 

· unowocześnienie technologii, wzrost wydajności pracy i poprawa jakości, 

· dostosowanie technologii i produktów do wymagań dyrektyw unijnych, zwłaszcza norm zharmonizowanych i wymogów BHP. 

Dofinansowanie będzie obejmowało:
· działania modernizacyjne w małych i średnich przedsiębiorstwach, 

· wdrażanie wspólnych przedsięwzięć inwestycyjnych podejmowanych przez przedsiębiorstwa, 

· zakup wyników prac badawczo-rozwojowych i/lub praw własności przemysłowej przez przedsiębiorstwa, 

· wdrażanie i komercjalizację technologii i produktów innowacyjnych, 

· zastosowanie i wykorzystanie technologii gospodarki elektronicznej, 

· zastosowanie i wykorzystanie technologii informatycznych w procesach zarządzania przedsiębiorstwem, 

· dostosowywanie technologii i produktów do wymagań dyrektyw unijnych, zwłaszcza norm zharmonizowanych i prawodawstwa w zakresie BHP, inwestycje dostosowujące instalacje do wymagań ochrony środowiska, w szczególności do wymagań najlepszych dostępnych technik,

· inwestycje związane z budową lub modernizacją oczyszczalni i podoczyszczalni ścieków przemysłowych oraz zmianami technologicznymi w przedsiębiorstwach,               ze szczególnym uwzględnieniem redukcji substancji szkodliwych odprowadzanych         do środowiska wodnego i trwałych substancji organicznych, 

· realizację zadań przyczyniających się do ograniczania emisji z obiektów spalania paliw do powietrza, 

· realizację inwestycji i programów przyczyniających się do rozwiązywania problemów odzysku i unieszkodliwiania odpadów przemysłowych i niebezpiecznych.

SPO Restrukturyzacja i Modernizacja Sektora Żywnościowego oraz Rozwój Obszarów Wiejskich


Poprawa przetwórstwa i marketingu artykułów rolnych
Kwota dotacji:


Maksymalna wysokość dotacji, jaka w ramach niniejszego działania może być udzielona beneficjentowi, wynosi 20 mln zł; próg minimalny - 100 tys. zł. Pomoc jest udzielania w formie zwrotu do 50% kwalifikowanych wydatków. Najpierw firmy muszą więc same sfinansować projekt. Mogą tu skorzystać z kredytu bankowego.
Kategoria działań:
Granty mogą być przeznaczone na takie cele, jak: 

· budowa, modernizacja lub przebudowa budynków lub budowli stanowiących infrastrukturę zakładów przetwórstwa artykułów rolnych lub rynków hurtowych artykułów rolnych ,

· zakup lub instalacja maszyn lub urządzeń do przetwarzania, magazynowania, przygotowania produktów do sprzedaży,

· zakup lub instalacja aparatury pomiarowej, kontrolnej, sprzętu do sterowania procesem produkcji lub magazynowania, w tym oprogramowanie,

· zakup specjalistycznych środków transportu ,

· zakup lub instalacja urządzeń zapewniających jakość i bezpieczeństwo żywności oraz ich monitorowanie,

· zakup lub instalacja urządzeń służących poprawie ochrony środowiska, 

· wprowadzenie systemów kontroli jakości, certyfikacji i atestacji,

· koszty ogólne, takie jak opłaty za usługi architektoniczne, inżynierskie, doradcze, badania wykonalności, zakup patentów i licencji, do wysokości 12% łącznych kosztów kwalifikowanych.

SPO Restrukturyzacja i Modernizacja Sektora Żywnościowego oraz Rozwój Obszarów Wiejskich

Różnicowanie działalności rolniczej i zbliżonej do rolnictwa w celu zapewnienia różnorodności działań lub alternatywnych źródeł dochodów
Kwota dotacji:

Maksymalna wysokość dotacji, jaka w ramach niniejszego działania może być udzielona beneficjentowi, wynosi 20 mln zł; próg minimalny - 100 tys. zł. Pomoc jest udzielania w formie zwrotu do 50% kwalifikowanych wydatków. Najpierw firmy muszą więc same sfinansować projekt. Mogą tu skorzystać z kredytu bankowego.

Sektorowy Program Operacyjny Rybołówstwo i przetwórstwo ryb 2004-2006
Przedsiębiorstwa zajmujące się połowem, przetwórstwem lub transportem ryb mogą korzystać z całego wachlarza działań w ramach wsparcia sektora przemysłu rybnego. 

Dotację można przeznaczyć na: 

· zwiększenie zdolności produkcyjnych (budowa nowych jednostek i/lub powiększenie istniejących jednostek) 

· modernizacja istniejących jednostek przetwórczych bez zwiększania ich zdolności produkcyjnych 

· budowa nowych obiektów sprzedaż, modernizacja istniejących obiektów sprzedaży.

Kwota dotacji:
Można liczyć na refundację do 40% kosztów kwalifikowanych projektu, a jeśli projekt                  w znacznym stopniu przyczynia się do ochrony środowiska, dotacja może pokryć nawet 70% kosztów projektu.

Terminy składania wniosków:
Wnioski można składać w całym okresie trwania programu (do momentu wyczerpania środków).

IV. EUROPEJSKIE FUNDUSZE STRUKTURALNE
Fundusze Strukturalne są instrumentami finansowymi polityki regionalnej Unii Europejskiej  i mają pomóc władzom centralnym i regionalnymi słabiej rozwiniętych regionów Unii                 w rozwiązaniu ich najważniejszych problemów gospodarczych. Ich zadaniem jest wspieranie restrukturyzacji i modernizacji gospodarek, co ma wpłynąć na zwiększenie spójności ekonomicznej i społecznej krajów Unii. Fundusze kierowane są do tych sektorów gospodarki i regionów, które bez pomocy finansowej nie są w stanie dorównać do średniego poziomu ekonomicznego w UE.

Zgodnie z ustaleniami szczytu Unii w Berlinie w 1999 roku, pomoc z Funduszy Strukturalnych przysługuje tym regionom Unii, których wskaźnik PKB na mieszkańca wynosi mniej niż 75% średniej unijnej. Górny limit pomocy, jaką może uzyskać dany kraj, wynosi 4% PKB tego kraju. O faktycznej wysokości przyznanej pomocy finansowej decyduje Rada Europejska będąca organem przedstawicielskim wszystkich krajów członkowskich.

Cele polityki strukturalnej Unii Europejskiej:
· wsparcie regionów opóźnionych w rozwoju, aby uzyskać pomoc strukturalną w ramach tego celu, dochód PKB na mieszkańca kraju członkowskiego nie może przekraczać 75% przeciętnego PKB w UE. Dodatkowo z takiej pomocy mogą skorzystać obszary bardzo słabo zaludnione (poniżej 8 mieszkańców na km²) oraz obszary ultraperyferyjne. 

· w ramach tego celu prowadzone są działania mające pomóc w restrukturyzacji obszarów silnie uzależnionych od upadającej dziedziny gospodarki.

· modernizacja rynku pracy i wspomaganie lokalnych inicjatyw mających na celu zwiększenie dostępu do miejsc pracy.
1. Działania wspomagane ze środków Funduszy Strukturalnych

Europejski Fundusz Społeczny (EFS)

W ramach tego funduszu wspierane są działania skierowane na zapobieganie i przeciwdziałanie bezrobociu oraz na rozwijanie potencjału kadrowego i integrację społeczną rynku pracy.     Z jego środków jest współfinansowana pomoc dla różnych regionów i grup społecznych               w tym w szczególności dla pracowników zagrożonych bezrobociem długoterminowym oraz dla ludzi młodych wchodzących na rynek pracy.

Priorytety EFS realizowane są w ramach pięciu obszarów wsparcia, które określają zakres działań mogących otrzymać wsparcie ze strony EFS. Obejmują one: 

Aktywną politykę rynku pracy: 

· przeciwdziałanie i zapobieganie bezrobociu, 

· przeciwdziałanie zjawisku długotrwałego bezrobocia zarówno wśród mężczyzn jak               i kobiet, 

· ułatwianie ponownej integracji długotrwale bezrobotnych z rynkiem pracy, 

· a także wspieranie integracji zawodowej ludzi młodych oraz osób powracających na rynek pracy po okresie nieobecności na nim. 

Przeciwdziałanie zjawisku wykluczenia społecznego: 
· ograniczenie zjawiska marginalizacji społecznej i przygotowanie osób narażonych           na wykluczenie społeczne do wejścia na rynek pracy, 

· utrzymanie zatrudnienia lub powrotu do czynnego życia zawodowego( dla osób, które ze względu na trudną sytuację życiową nie potrafią samodzielnie odnaleźć się na rynku pracy, nie potrafią rozwiązać osobistych, społecznych i zawodowych problemów korzystając długotrwale w sposób bierny ze świadczeń pomocy społecznej). 

Kształcenie ustawiczne:
· ułatwienie i polepszenie dostępu do rynku pracy oraz integrację z rynkiem pracy, 

· podwyższenie i utrzymanie potencjału zatrudnieniowego osób, 

· promowanie mobilności zawodowej, poprzez zwiększanie dostępu do szkoleń zawodowych, edukacji oraz doradztwa. 

Doskonalenie kadr gospodarki (promocja potencjału adaptacyjnego) oraz rozwój przedsiębiorczości: 
· promocja wykwalifikowanej, przeszkolonej i zdolnej do adaptacji do zmiennych warunków rynku pracy kadry pracowniczej, 

· popieranie innowacyjności i potencjału adaptacyjnego w zakresie organizacji pracy, 

· rozwijanie przedsiębiorczości oraz warunków sprzyjających tworzeniu miejsc pracy          i podwyższaniu kwalifikacji, 

· rozwój potencjału ludzkiego w sferze badań, nauki i technologii. 

Zwiększanie dostępu i uczestnictwa kobiet na rynku pracy:

· włącznie z możliwością rozwijania kariery zawodowej, 

· zwiększenie dostępu kobiet do nowych miejsc pracy, 

· pomoc w uruchamianiu działalności gospodarczej, 

· działania zakładające zmniejszenie dysproporcji których podstawą jest dyskryminacja ze względu na płeć zarówno w ramach pionowych, jak i poziomych struktur rynku pracy. 

Działania w ramach Europejskiego Funduszu Społecznego nastawione są przede wszystkim na: 
a) Wspieranie osób: edukacja i szkolenia zawodowe; pomoc w zatrudnieniu; wyższa edukacja, rozwój nauk i badań nad zagadnieniami objętymi przez EFS; tworzenie miejsc pracy. 
b)  Wspieranie struktur i systemów: poprawa systemu edukacji i szkoleń, modernizowanie usług zatrudnienia; integrowanie systemu edukacji ze światem pracy; tworzenie systemów przewidywania potrzeb w zakresie kwalifikacji pożądanych na rynku pracy. 
c) Zapewnienie dodatkowych środków i podwyższenie świadomości społecznej: zapewnienie świadczeń dodatkowych dla osób, które biorą udział w organizowanych programach, a które mają na utrzymaniu inne osoby; rozwój dodatkowych umiejętności; podwyższanie świadomości społecznej; rozpowszechnianie niezbędnych informacji o rynku pracy.

Cztery podstawowe zasady ES
a) Zasada koncentracji - wykorzystanie funduszy musi się koncentrować na ograniczonych, precyzyjnie określonych celach.
b) Zasada programowania - wszelkie działania muszą być oparte na wieloletnich, strategicznych programach rozwoju. Fundusze nie wspierają bezpośrednio konkretnych wskazanych projektów, lecz projekty ujęte w ramy długofalowych strategii. Programowanie  i realizacja działań funduszy strukturalnych odbywa się w okresach siedmioletnich.
c) Zasada partnerstwa - realizacja projektów i ich monitorowanie obywa się przy ścisłej współpracy Komisji wraz z krajowymi, regionalnymi i lokalnymi władzami oraz partnerami społecznymi i gospodarczymi.
d) Zasada dodatkowości - środki funduszu mają uzupełniać środki przeznaczone na ten cel przez kraje członkowskie, a więc nie mogą zastępować w całości środków państwowych. 

Europejski Fundusz Rozwoju Regionalnego (EFRR)

Ma na celu korygowanie podstawowych dysproporcji regionalnych we Wspólnocie poprzez udział w rozwoju i dostosowaniu strukturalnym regionów opóźnionych w rozwoju oraz              w przekształcaniu upadających regionów przemysłowych.

Pomoc obejmuje inicjatywy w dziedzinach:

· inwestycji umożliwiających tworzenie lub utrzymywanie stałych miejsc pracy,

· inwestycji w infrastrukturę, z uwzględnieniem tworzenia sieci transeuropejskich,

· inwestycji w edukację i opiekę zdrowotną,

· inwestycji związanych z ochroną środowiska,

· działalności badawczo-rozwojowej,

· rozwoju nowych technologii,

· rozwoju potencjału lokalnego, ze szczególnym uwzględnieniem małych i średnich przedsiębiorstw.

Europejski Fundusz Orientacji i Gwarancji Rolnej (EAGGF)
Celem Europejskiego Funduszu Orientacji i Gwarancji Rolnej jest wspieranie przekształceń struktury rolnictwa i wspomaganie rozwoju obszarów wiejskich. Jest on zbudowany z dwóch sekcji: Sekcji Gwarancji , finansującej wspólną politykę rolną oraz Sekcji Orientacji , wspierającej przekształcenia w rolnictwie w poszczególnych państwach Unii Europejskiej i będącej instrumentem polityki strukturalnej.

Pomoc, w ramach Sekcji Orientacji, obejmuje inicjatywy w dziedzinach:

· rozwoju i modernizacji terenów wiejskich,

· wspierania inicjatyw służących zmianom struktury zawodowej na wsi,

· wspierania działań zwiększających konkurencyjność produktów rolnych,

· wspierania ruchu turystycznego,

· wspierania rozwoju i eksploatacji terenów leśnych,

· inwestycji w ochronę środowiska,

· wyrównywania szans gospodarstw położonych na terenach górzystych i terenach dotkniętych kataklizmami.

Finansowy Instrument Orientacji Rybołówstwa (FIFG)

Celem Finansowego Instrumentu Orientacji Rybołówstwa jest wspieranie restrukturyzacji rybołówstwa państw członkowskich.

Pomoc obejmuje inicjatywy w dziedzinach:

· rozwoju hodowli ryb,

· rozwoju infrastruktury portów rybackich i ich wyposażenia w niezbędne zaplecze              i urządzenia,

· restrukturyzacji i unowocześnienia floty rybackiej,

· unowocześnienia metody połowu i przetwarzania ryb,

· podnoszenia konkurencyjności produktów rybnych,

· promowania produktów rybnych na rynku.

2. Działanie Funduszy Strukturalnych
Pierwszym krokiem w staraniach o uzyskanie pomocy ze środków strukturalnych jest przygotowanie przez państwo członkowskie Narodowego Planu Rozwoju. Jest to dokument zawierający długookresowy plany wykorzystania środków pomocowych w poszczególnych obszarach. Określa on kierunki rozwoju gospodarczego kraju, które mają sprzyjać długotrwałemu rozwojowi gospodarczemu i podnoszeniu poziomu życia w kraju członkowskim.
Na jego podstawie Unia Europejska ustala wspólnie z państwem członkowskim wysokość funduszy przyznanych dla tego państwa. Wysokość i warunki uzyskania pomocy zawierane są w umowie nazywanej Podstawą Wsparcia Wspólnoty.

Wdrażaniu Narodowego Planu Rozwoju oraz Podstaw Wsparcia Wspólnoty służą programy operacyjne. W ramach NPR opracowano 7 programów operacyjnych, które będą finansowane z poszczególnych Funduszy Strukturalnych.

3. Jak zdobyć środki z funduszy europejskich?

Zdobyć brukselskie pieniądze przyznawane w ramach unijnych programów pomocowych wcale nie jest łatwo. Dlatego firmy szkolące polskich przedsiębiorców i samorządowców             w pozyskiwaniu tych funduszy nie narzekają na brak zainteresowania.

Aby otrzymać dofinansowanie z funduszy europejskich należy pamiętać przede wszystkim           o konieczności wpisania się w długofalowe cele społeczne i gospodarcze unijnych strategii.  

Początek rundy aplikacyjnej każdorazowo będzie ogłaszany przez Instytucję Zarządzającą oraz Instytucję Wdrażającą.

KROK PO KROKU DO DOTACJI

· przygotowanie wniosku przez potencjalnego beneficjenta,

· złożenie wniosku w Regionalnej Instytucji Finansującej;

· przyjęcie aplikacji w odpowiednim formacie wniosku w wyznaczonym terminie,

· wniosek musi być złożony w formie papierowej i elektronicznej, natomiast załączniki tylko w formie papierowej

· wpisanie wniosku do systemu informatycznego SIMIK
· po rejestracji wniosku w systemie SIMIK nie jest możliwe wprowadzanie jakichkolwiek modyfikacji merytorycznych,

· procedura oceny wniosku:

· ocena formalna - ocena wniosku pod względem formalnym przeprowadzana jest               w momencie składania wniosku do Regionalnej Instytucji Finansującej i jest wykonana przez ej pracowników w oparciu o przygotowana listę sprawdzająca

· ocena techniczno – ekonomiczna - jest ona wykonywana przez grupę roboczą ds. oceny projektów; obejmuje m.in. analizę zdolności potencjalnego beneficjenta do sfinansowania projektu, zgodność z celem działania, analizę ekonomiczną i techniczną wykonalności projektu, analizę biznesplanu realizacji projektu, ocenę finansową racjonalności realizacji projektu 

· ocena merytoryczna - prowadzona jest przez grupę roboczą ds. oceny projektów w oparciu o szczegółowe merytoryczne kryteria oceny; stopień spełnienia przez dany wniosek kryteriów merytorycznych jest podstawa oceny punktowej i decyduje                 o miejscu projektu na liście rankingowej; maksymalna liczba punktów wynosi 100, minimalna aby projekt trafił pod obrady Komitetu Sterującego to 51,

· lista rankingowa projektów opracowana przez grupę roboczą zawierająca informacje  na temat ilości punktów zdobytych przez poszczególne projekty,

· zapoznanie się z dokumentacją przesłaną z Instytucji Wdrażającej przez Komitet Sterujący,

· opiniowanie listy rankingów projektów przez Komitet Sterujący,

· ostateczne zatwierdzenie projektów przez Instytucję Zarządzającą jako kwalifikujących się do wsparcia.

Proces przygotowania dokumentacji projektowej wymaga zaangażowania pracy zespołu osób. Konieczne jest posiadanie zaplecza merytorycznego, wsparte pomocą osób znających język dotacji unijnych oraz ścieżkę administracyjno-formalną dla przygotowywanego wniosku.              Z luźnych szacunków ekspertów specjalizujących się w tematyce pozyskiwania unijnych pieniędzy wynika, że około 15 proc. funduszy, które w ciągu dwóch najbliższych lat mogą otrzymać polskie firmy i samorządy zostanie przeznaczone na opłacenie szkoleń i doradztwa.. To prawdziwa góra pieniędzy, jednak podmiotów chcących uszczknąć swój kawałek tego smakowitego tortu przybywa ostatnio w błyskawicznym tempie. Na przykład tylko przy Polskiej Agencji Rozwoju Przedsiębiorczości akredytowanych jest przeszło 500 firm doradczych. Poza tym wielu ekspertów działa na własną rękę. W większości mamy tutaj do czynienia z działalnością na niewielką skalę, bardzo często nawet jednoosobową, Jednak już wkrótce także na ten rynek wkroczą giganci, czyli wielkie firmy konsultingowe. Będą one jednak walczyły głównie o największych klientów. 
Miejsca składania wniosków o dotacje
a. PARP – Polska Agencja Rozwoju Przedsiębiorczości
Jest agencją rządową wdrażającą programy wspólnotowe skierowane zwłaszcza do firm sektora MSP pod nadzorem Ministerstwa Gospodarki, Pracy i Polityki Społecznej. Celem jej działania jest przede wszystkim realizacja programów wspierających rozwój małej i średniej przedsiębiorczości, a także m.in. rozwoju eksportu, wykorzystania nowych technologii                i tworzenia miejsc pracy. PARP jest również największym administratorem programów unijnych w Polsce skierowanych do firm sektora MSP.

b. RIF – Regionalna Instytucja Finansująca

Pełni funkcję partnera PARP-u, w imieniu którego zarządza Funduszem Dotacji Inwestycyjnych na obszarze danego województwa. Tu składa się wnioski o dotacje i tu następuje podpisanie umowy dotacji. 
Na poziomie lokalnym działa KSU – Krajowy System Usług

Jest siecią dobrowolnie współpracujących ze sobą niekomercyjnych organizacji świadczących na rzecz mikroprzedsiębiorstw oraz osób podejmujących działalność gospodarczą, usługi: doradcze (w tym o charakterze ogólnym oraz o charakterze proinnowacyjnym), szkoleniowe, informacyjne i finansowe (w tym udzielanie poręczeń oraz udzielanie pożyczek).

a. MGiP - Ministerstwo Gospodarki i Pracy
b. Narodowy Fundusz Ochrony Środowiska i Gospodarki Wodnej
c. ARiMR – Agencja Restrukturyzacji i Modernizacji Rolnictwa
d. Urzędy marszałkowskie  

Najczęściej popełniane błędy we wnioskach :
· brak podpisu na wniosku, 

· brak parafek na stronach wniosku, 

· niekompletne załączniki, 

· brak potwierdzenia zgodności kopii z oryginałem, 

· nieprawidłowe umieszczenie wydatków w kosztach kwalifikowanych (jeden koszt niekwalifikowany dyskwalifikuje wniosek), 

· niekompletne wypełnienie wniosku, 

· błędy w rachunkach, 

· niezgodność liczb umieszczonych we wniosku z liczbami w biznesplanie, 

· rozpoczęcie projektu przed złożeniem wniosku. 

Jak ustrzec się błędów?

Wiele wniosków jest odrzucanych z przyczyn formalnych. Dlatego warto przed złożeniem wniosku sprawdzić jego zgodność z wymogami administracyjnymi. Oto kilka najważniejszych wskazówek: 
· formularz wniosku może się zmienić; trzeba sprawdzać, czy ta wersja, którą posiadamy jest aktualna i być przygotowanym na zmiany,

· należy z pełnym rozmysłem wypełniać wszystkie wymagane pola, zgodnie z instrukcją wypełniania wniosku o dotację, 

· deklaracja umieszczona we „Wniosku o dofinansowanie” musi być podpisana przez osobę uprawnioną, 

· wniosek musi być podpisany i parafowany na każdej stronie,

· wniosek wraz z załącznikami jest opatrzony stemplem oraz parafowany przez pracownika instytucji kredytującej, która wydała promesę kredytową lub udzieliła kredytu (jeśli jest zaciągany kredyt na realizację projektu), 

· informację o numerze REGON oraz dołączony do wniosku aktualny pełny odpis                  z właściwego rejestru sądowego lub aktualne zaświadczenie o wpisie do ewidencji działalności gospodarczej wnioskodawcy (jeśli to spółka cywilna, to dotyczy wszystkich wspólników) należy dołączyć do oryginału i do kopii wniosku; nie mogą być one wystawione wcześniej niż 3 miesiące przed dniem złożenia wniosku; muszą być potwierdzone za zgodność z oryginałem, 

· zaświadczenia z Urzędu Skarbowego i ZUS o terminowym regulowaniu zobowiązań, należy złożyć w następujący sposób: oryginał do oryginału wniosku, kopia do kopii wniosku; muszą być aktualne i wystawione nie wcześniej niż 3 miesiące przed dniem złożenia wniosku; kopię należy potwierdzić za zgodność z oryginałem, 

· biznesplan należy wypełnić zgodnie z formatem i złożyć w następujący sposób: oryginał do oryginału wniosku, kopia do kopii wniosku; ponumerować strony; podpisać przez osobę upoważnioną przez Wnioskodawcę; dołączyć wersję elektroniczną,

· bilans oraz rachunek wyników za ostatnie 2 lata oraz zakończone kwartały roku bieżącego należy złożyć w formacie wymaganym przez akredytowaną instytucję kredytującą lub leasingodawcę lub w formacie F02 w przypadku informacji za ostatnie 2 lata i F01 w przypadku informacji za rok bieżący; trzeba załączyć do oryginału i do kopii wniosku we właściwym formacie i za właściwe okresy; kopie należy potwierdzić za zgodność z oryginałem,

· kopie deklaracji PIT lub CIT oraz VAT załączyć do oryginału i do kopii wniosku; muszą być sprzed miesiąca poprzedzającego miesiąc złożenia wniosku,

· kopię promesy kredytowej (jeśli udzielany jest kredyt) dołączyć do wniosku i do kopii wniosku; musi być wystawiona przez jedną z instytucji kredytujących, z którą PARP zawarła porozumienie o współpracy w ramach realizacji działania 2.3 SPO WKP;           musi mieć ponumerowane i parafowane strony; kopie potwierdzić za zgodność                       z oryginałem, 

· kopię umowy spółki (w przypadku spółki cywilnej) załączyć do oryginału i do kopii wniosku; musi być parafowana na każdej ze stron, musi mieć ponumerowane strony      i być potwierdzona za zgodność z oryginałem 

· kopię pozwolenia na budowę (nie dotyczy przypadku planowania nabycia nieruchomości) załączyć do oryginału i do kopii wniosku; musi mieć ponumerowane strony i być potwierdzona za zgodność z oryginałem, 

· harmonogram rzeczowo-finansowy projektu załączyć w następujący sposób: oryginał do oryginału wniosku, kopia do kopii wniosku; musi mieć ponumerowane strony            i kopia musi być potwierdzona za zgodność z oryginałem, 

· opinię jednostki naukowej (jeśli ktoś ubiega się uzyskanie punktów z kategorii innowacyjność) załączyć w następujący sposób: oryginał do oryginału wniosku, kopia do kopii wniosku; musi mieć ponumerowane strony i kopia musi być potwierdzona za zgodność z oryginałem.
V. ADRESY REGIONALNYCH INSTYTUCJI FINANSUJĄCYCH W POLSCE

	Województwo dolnośląskie

	Wrocławska Agencja S.A.

Rozwoju Regionalnego

ul. Krupicza 13

50-075 Wrocław
	tel. (0-71) 797 04 00
fax (0-71) 797 04 07
warr@warr.pl
www.warr.pl

	Województwo śląskie

	Górnośląska Agencja
Rozwoju Regionalnego S.A.

ul. Wita Stwosza 31

40-042 Katowice
	tel. (0-32) 201 40 56

fax (0-32) 257 95 29
garr@garr.com.pl

www.garr.com.pl

	Województwo małopolskie

	Małopolska Agencja 

Rozwoju Regionalnego S.A.

ul. Kordylewskiego 11

31-542 Kraków
	tel. (0 –12) 411 46 03
fax  (0-12) 412 43 79

biuro@marr.pl

www.marr.pl

	Województwo małopolskie

	Stowarzyszenie „Promocja Przedsiębiorczości” Ośrodek Wspierania Przedsiębiorczości w Opolu

ul. Damrota 4

45-064 Opole
	tel. (0-77) 456 56 00

fax (0-77) 456 56 00

biuro@rif.opole.pl
www.rif.opole.pl

	Województwo podkarpackie

	Rzeszowska Agencja
Rozwoju Regionalnego S.A.

ul. Chopina 51

35-959 Rzeszów
	tel. (0-17) 852 06 00

fax  (0-17) 852 06 11

baep@rarr.rzeszow.pl

rarr.rzeszów.pl



	Województwo świętokrzyskie

	Staropolska Izba

Handlowo-Przemysłowa

ul. Sienkiewicza 53

25-002 Kielce
	tel./fax (0-41) 344 43 92

sekretariat@siph.com.pl

www.siph.com.pl



	Województwo łódzkie

	Łódzka Agencja

Rozwoju Regionalnego S.A.

ul. Tuwima 22/26

90-002 Łódź
	tel. (0-42) 632 18 92

fax (0-42) 633 07 63

larr@lodz.pl

www.larr.lodz.pl



	Województwo lubelskie

	Lubelska Fundacja Rozwoju – ARR

ul. Rynek 7

20-111 Lublin                                               
	tel. (0-81) 743 63 56

fax (0-81) 743 73 26
(0-81) 743 79 00 

lfr@lfr.lublin.pl

www.lfr.lublin.pl

	Województwo lubuskie

	Wrocławska Agencja Rozwoju
Regionalnego S.A. w siedzibie Agencji Rozwoju Regionalnego
w Zielonej Górze
ul. Chopina 14

65-001 Zielona Góra
	tel. (0-68) 327 05 04

fax (0-68) 327 38 88

agencja@region.zgora.pl

www.region.zgora.pl



	Województwo kujawsko - pomorskie

	Toruńska Agencja
Rozwoju Regionalnego S.A.

ul. Toruńska 4

87-100 Toruń
	tel. (0-56) 621 04 21

fax (0-56) 622 28 99

sekretariat@tarr.org.pl

www.tarr.org.pl



	Województwo mazowieckie

	Fundacja Małych i Średnich

Przedsiębiorstw           

ul. Smocza 27

01-048 Warszawa
	tel. (0-22) 838 02 91

fax (0-22) 838 02 61

izbarimp@fund.org.pl

www.fund.org.pl

	Województwo podlaskie

	Podlaska Fundacja

Rozwoju Regionalnego S.A.

ul. Starobojarska 15

15-073 Białystok
	tel. (0-85) 740 86 83

fax (0-85) 740 86 85

pfrr@pfrr. Bialystok.pl

www.pfrr.bialystok.pl

	Województwo pomorskie

	Agencja Rozwoju Pomorza S.A.   

ul. Piwna 36/39

80-839 Gdańsk                                                     
	tel. (0-58) 323 31 10

fax (0-58) 301 13 41

sekretariat@arpg.gda.pl

www.arpg.gda.pl

	Województwo wielkopolskie

	Agencja Rozwoju Regionalnego S.A.
w  Koninie

ul. Zakładowa 4

62-510 Konin
	tel. (0-63) 245 30 95

fax (0-63) 242 22 29
arr@arrkonin.org.pl
www.arrkonin.org.pl

	Województwo warmińsko-mazurskie

	Warmińsko-Mazurska Agencja

Rozwoju Regionalnego S.A. w Olsztynie

ul. Kajki 10/12

10-547 Olsztyn
	tel. (0-89) 512 12 50

fax (0-89) 512 12 60

wmarr@wmarr.olsztyn.pl

www.wmarr.olsztyn.pl

	Województwo zachodniopomorskie

	Zachodniopomorska Agencja
Rozwoju Regionalnego S.A.

ul. Stoisława 2

70-223 Szczecin
	tel. (091) 488 24 88

fax (0-91) 488 26 26

zarzad@zarr.com.pl

www.zarr.com.pl


SPOSOBY FINANSOWANIA PRZEDSIĘWZIĘĆ –
SZANSA NA MILIONY

Fundusz venture capital

Można go zdefiniować jako kapitał średnio- i długoterminowy, który inwestowany jest za pomocą nabycia akcji bądź udziałów (rzadziej obligacji zamiennych) mikroprzedsiębiorstw, charakteryzujących się dużym potencjałem wzrostu, najczęściej działających w oparciu o nowatorskie i unikalne rozwiązania, z zamiarem ich późniejszego odsprzedania, którego celem realizacji jest zysk pochodzący z przyrostu wartości przedsiębiorstwa. Pozostaje w firmie najczęściej przez okres od 3 do 7 lat. 
Termin venture capital pochodzi z języka angielskiego i tłumaczy się go jako „kapitał wysokiego ryzyka”. Oznacza to, że główną jego cechą jest założenie, że inwestorzy gotowi są zaakceptować wyższy poziom ryzyka niż w przypadku innych form inwestowani. Jednak                 w zamian oczekują, że inwestycja ta, w przypadku powodzenia, przyniesie im wielokrotnie większe zyski, rekompensując nieuniknione straty na innych przedsięwzięciach.  

Inwestor staje się wspólnikiem firmy i także ponosi ryzyko przedsięwzięcia. Wspiera ją poprzez swoje doświadczenie i rozległe kontakty. Moniotorując działalność firmy, wcześniej może wykryć ewentualne problemy i pomóc im zapobiec lub je rozwiązać. Kapitał ten poprawia zdolność kredytową firmy oraz polepsza jej wizerunek wobec kontrahentów. Za korzystanie z venture capital nie płaci się żadnych odsetek czy prowizji.

Dla kogo pomoc z funduszu venture capital?

Fundusze te inwestują w przedsiębiorstwa działające w różnych branżach, regionach kraju                   i będące na różnym etapie rozwoju.

Największe szanse na dofinansowanie mają przedsiębiorstwa :

· z perspektywą dynamicznego rozwoju,

· z dobrą kadrą kierowniczą zarządzającą przedsiębiorstwem,

· posiadające lepszą niż konkurenci ofertę produktów czy usług lub przewagę technologiczną

· działające na wzrostowym rynku i posiadające znaczny udział w nim.

Przebieg procesu inwestycyjnego:

· propozycja dla inwestora i analiza wstępna:

· jasne i precyzyjnie określenie potencjału firmy, jej warunków rynkowych i potrzeb kapitałowych,

· przygotowanie propozycji dla inwestora w formie opisu firmy i przedsięwzięcia – przedstawienie wiarygodnego i dopracowanego biznesplanu, który powinien prezentować spółkę: jej właścicieli ofertę handlową, pozycję na rynku, konkurencję, strategię rozwoju oraz wyniki, prognozy i potrzeby kapitałowe, a także opis doświadczenia zawodowego głównych akcjonariuszy i członków zarządu. 

· badanie firmy:
· spotkanie przedstawicieli funduszy z zarządem firmy – wstępne zaakceptowanie projektu

· pogłębione badanie przedsiębiorstwa przez inwestora – analiza biznesowa oraz organizacyjna, audyt finansowy i prawny. 

· negocjacje:
· ustalenie warunków inwestycji – udziały stron umowy, ich prawa i obowiązki itp.,

· ustalenie ceny, za jaką inwestor zakupi udziały w firmie,

· negocjowanie sposobu zakończenia inwestycji, np. wprowadzenie dekapitalizowanej spółki na giełdę, pozyskanie inwestora branżowego, wykupienie udziałów przez pozostałych udziałowców, zarząd spółki lub inny fundusz inwestycyjny.

· umowa inwestycyjna i jej realizacja:
· podpisanie umowy po zakończeniu badania firmy i negocjacjach,

· wpłynięcie na konto firmy umówionej kwoty dofinansowania,

· rozpoczęcie długoterminowej współpracy między inwestorem a zarządem firmy.

Jak każdy instrument finansowy venture capital ma swoje zalety i wady. Oferując określone korzyści, zmusza do rezygnacji z korzyści związanych z innymi źródłami finansowania. 

Zalety finansowania venture capital:
· możliwość realizacji newet bardzo ryzykownych projektów bez stosownych zabezpieczeń,

· finansowanie się własnym kapitałem daje w miarę komfortową sytuację w zakresie utrzymania płynności finansowej,

· charakter zaangażowania finansowego - kapitał z funduszu venture capital zwiększa kapitał zakładowy (akcyjny) spółki; tzn., że firma nie musi go zwracać, ponadto nie obciążają firmy koszty finansowe, jak w przypadku kredytu; zmiana struktury bilansu nie tylko nie zmniejsza zdolności przedsiębiorstwa do zaciągania zobowiązań, lecz ją zwiększa,
· z założenia venture capital oczekuje zwrotu z kapitału wyższego niż przeciętnego, tzn., że w polu zainteresowania funduszy są małe, innowacyjne firmy; dla banku innowacyjność to synonimem niepewności i zagrożenia, a dla funduszu venture capital może być czynnikiem zwiększającym szanse na spektakularny sukces (i duże pieniądze),
· nawet dla firm, które spełniają kryteria rynku publicznego, wybór venture capital jako źródła finansowania może mieć swoje zalety; są to głównie niższe koszty procesu akwizycji kapitału; mniejszy jest koszt przygotowania dokumentacji, unika się uciążliwej procedury dopuszczeniowej; uzyskanie dostępu do kapitału może też być o wiele szybsze (2-3 miesiące) niż w przypadku wprowadzania spółki na parkiet,
· kolejną zaletą jest możliwość uzyskania wartości dodanej w postaci wysokiej jakości wiedzy biznesowej; menedżerowie funduszy venture capital posiadają dużą wiedzę              z zakresu finansów, marketingu i zarządzania, co przy, często sporych, brakach występujących na tym polu w małych i średnich firmach, daje możliwość znaczącej zmiany jakościowej w tym zakresie, obecność przedstawicieli funduszu venture capital w radzie nadzorczej, a czasami również w zarządzie, podnosi ogólną kulturę organizacyjną firmy,
· fundusz venture capital, jako inwestor, przyczynia się również do poprawy wizerunku firmy,  
· w sytuacji, gdy zaprojektowana struktura kapitałowa przewiduje również udział kapitału dłużnego w finansowaniu inwestycji, o wiele łatwiej wtedy o pozyskanie kredytu; fundusz nie tylko uwiarygadnia projekt, ale także wspiera w negocjacjach z bankiem,
·  zaletą jest także możliwość zachowania w tajemnicy wielu istotnych dla działalności firmy informacji, które w przypadku pozyskania kapitału za pomocą oferty publicznej, musiałyby być powszechnie dostępne, również dla konkurentów,
· fundusze venture capital są zainteresowane reinwestycją zysków, aby umożliwić przedsiębiorstwu szybki rozwój, a co za tym idzie - wzrost wartości udziałów,
·  fundusze venture capital są inwestorami pasywnymi, tzn., że akceptują plan dzialania przedsiębiorcy, nie ingerują w bieżące zarządzanie, a przedsiębiorca ma pełną swobodę działania w ramach zatwierdzonych przez inwestora planów,
· tylko niewielka część małych i średnich firm zarządza w sposób właściwy finansami;   wprowadzenie przez fundusz racjonalnej polityki finansowej, również w zakresie planowania, zwiększa szanse na stabilny rozwój,
·  ważna jest również możliwość dostępu do informacji biznesowych będących w posiadaniu funduszy; często pozwoli to na dotarcie z informacją handlową na rynki, które dotychczas były nieosiągalne. Ponadto fundusze często kompletują portfel inwestycyjny tak, że kontrolowane przez nie spółki świadczą usługi komplementarne lub mogą być odbiorcami (dostawcami) pozostałych spółek z portfela; daje to niemal natychmiastową możliwość zwiększenia przychodów.
Wady finansowania venture capital:

· nieunikniona zmiana struktury kapitałowej firmy, oznacza to konieczność podziału wypracowanego zysku i władzy,

· obawy przedsiębiorcy, że fundusz chce przejąć jego firmę za niewielką cenę, że przejmując kontrolę szybko doprowadzi do zmiany zarządu, strategii działania firmy,

· kolejną wadą jest fakt, że wniesiony kapitał pracuje dla funduszu, nie dla przedsiębiorcy,
· zdecydowanie niższa niż w ofercie publicznej wycena akcji,
· brak możliwości transferu branżowego know-how, co ma miejsce w przypadku inwestycji dokonanej przez inwestora branżowego,
· zagrożenie przejęciem kontroli przez niepożądanego wspólnika,
· współpraca z inwestorem łączy się z koniecznością przygotowania dodatkowej dokumentacji.
Od strony firmy ubiegającej się o wsparcie finansowe z rynku venture capital ważne jest przy wyborze instytucji finansującej zwrócenie uwagi na:

· jaką siłę finansową posiada dana instytucja,

· w jakich okolicznościach zechce ona wycofa się z przedsięwzięcia, gdy powiedzie się ono,

· jak duży udział w zyskach chce zdobyć firma VC,

· jakie kontakty ma firma VC na rynku (mogą one by wykorzystane w dalszej działalności projektu),

· jak duży wpływ na firmę chce wywiera instytucja VC, oraz jakich ma specjalistów, którzy mogli by pomóc w zarządzaniu nowopowstałą spółką.

FAKTORING

Faktoring to produkt bankowy o charakterze kredytowym. Polega on na przeniesieniu na świadczącego tę usługę (bank lub spółka faktoringowa) ryzyka niewypłacalności odbiorcy. Dostawca nie musi już egzekwować swoich należności od odbiorców, a należną mu kwotę za usługę lub towar otrzymuje od świadczącego usługę faktora. Koszt usługi ponosi zleceniodawca.
Trzy funkcje faktora wobec faktoranta:

· funkcję kredytową - faktoring jest formą krótkoterminowego finansowania faktoranta poprzez nabycie przez faktora jego wierzytelności, 
· przejęcie ryzyka - faktoring z regresem albo bez regresu, 

· funkcję usługową - rozliczanie transakcji, inkasowanie należności; faktor przejmuje        na siebie obowiązek prowadzenia ewidencji należności zleceniodawcy, a także dochodzenia należności od niewypłacalnych dłużników.

Dwie postacie faktoringu: 
· faktoring bez regresu - faktor nabywa wierzytelności faktoranta wobec dłużników, przed terminem wymagalności roszczeń, płacąc kwotę pomniejszoną o 10-20% w stosunku do nominalnej kwoty zafakturowanych należności; za to przejmuje na siebie całe ryzyko niewypłacalności dłużnika. 

· faktoring z regresem - faktor zaliczkowo płaci faktorantowi całą kwotę wynikającą                z faktury, zachowując prawo regresu, gdyby dłużnik nie wywiązał się ze zobowiązania;          w tym wypadku może żądać od faktoranta zwrotu udzielonej zaliczki, jeżeli dłużnik nie ureguluje zobowiązania. 

Korzyści z faktoringu:

· zwiększona płynność finansowa firmy,

· poprawa terminowości regulowania należności od odbiorców,

· możliwość terminowego regulowania swoich zobowiązań

· ochrona przed niewypłacalnością dłużnika,

· pełna bieżąca informacja o stanie wierzytelności firmy i kondycji finansowej jej kontrahentów,

· pomoc w przypadku trudności w ściągnięciu należności krajowych i zagranicznych,

· poprawa bilansu firmy po stronie pasywów i spadek należności po stronie aktywów, 

· szybkie pozyskanie   środków nawet na 180 dni przed terminem płatności faktury,

· stosunkowo niewielki koszt usługi.
Faktoring w Polsce jest świadczony przede wszystkim przez spółki faktoringowe, które były specjalnie w tym celu zakładane, m.in. przez banki.
FORFAITING

Forfaiting krajowy to wykup wierzytelności powstałych w obrocie krajowym (w formie pieniężnej) przed terminem ich wymagalności wraz z wynikającymi z nich prawami. Transakcja wykonywana jest bez regresu w stosunku do zbywcy wierzytelności. Forfaiting krajowy obejmuje wykup wierzytelności powstałych w obrocie krajowym w sposób definitywny, niewymagalnych oraz wierzytelności przyszłych, nieobciążonych tytułami uprawniającymi do ewentualnych potrąceń z kwoty wierzytelności.
Przedmiotem obrotu w ramach forfaitingu mogą być wierzytelności handlowe lub ich części oraz ryzyko z nimi związane, spełniające następujące warunki: 
a) o jednostkowej wartości stanowiącej równowartość min. 50 000 USD lub złotówkową równowartość tej kwoty w innej walucie wymienialnej (w indywidualnych przypadkach Bank może obniżyć wymaganą wartość minimalną), 

b) o terminie płatności nie krótszym niż 30 dni (w indywidualnych przypadkach Bank może skrócić wymagany minimalny termin), 

c) płatne jednorazowo lub w ratach zarówno regularnych, jak i nieregularnych, dokonywanych w odstępach nie dłuższych niż 1 rok, 

d) odpowiednio zabezpieczone lub potwierdzone:
· wekslami własnymi dłużnika lub wekslami trasowanymi wystawionymi przez zbywcę wierzytelności z bezwarunkowym akceptem dłużnika obejmującym całą sumę wekslową opatrzonymi awalem banku uznawanego przez Bank BPH. (przy czym Bank ma prawo odstąpić od wymogu poręczenia w postaci awalu),
· wekslami własnymi instytucji zabezpieczających lub wekslami trasowanymi wystawionymi przez zbywcę wierzytelności z bezwarunkowym akceptem instytucji zabezpieczającej obejmującym cała sumę wekslowa, 
· akredytywami otwartymi i potwierdzonymi przez dobre banki,  

· gwarancjami lub akredytywami stand-by wystawionymi i potwierdzonymi przez dobre banki,  
· komunikatami swift typu MT100 i / lub MT103 wysłanymi przez dobre banki,   
· ubezpieczone od odpowiednich rodzajów ryzyk przez inne instytucie ubezpieczeniowe, w ramach limitów ryzyka przyznanych przez Bank dla poszczególnych instytucji ubezpieczeniowych. 
 

e) niezabezpieczone - w indywidualnych przypadkach, każdorazowo określanych przez Bank,

f) powstałe w sposób definitywny, przy czym Bank może zawierać umowy, w których zobowiązuje się do nabycia przyszłej wierzytelności,

g) nieograniczone w zbywalności: ustawowo, właściwością zobowiązania lub warunkami umowy / kontraktu,

h) wolne od tytułów egzekucyjnych oraz jakichkolwiek innych kosztów i obciążeń,

i) nie podlegające jakiemukolwiek oprotestowaniu lub potrąceniu (kompensacie) przez odbiorcę towaru lub usługi,

j) nie będące przedmiotem wykupu przez innego nabywcę, 

k) nie obciążone prawami i roszczeniami osób trzecich.
Forfaiting eksportowy to wykup wierzytelności eksportowych (w formie pieniężnej) przed terminem ich wymagalności wraz z wynikającymi z nich prawami. 

Transakcja wykonywana jest bez regresu w stosunku do zbywcy wierzytelności, tzn. bank przejmuje wszystkie ryzyka związane z osobą nabywcy oraz krajem jego pochodzenia i jednocześnie dokonuje wypłaty pełnej kwoty należności pomniejszonej o odpowiednie dyskonto.
Przedmiotem wykupu mogą być wierzytelności:

· wynikające z transakcji handlowych, 

· bezsporne, nieprzeterminowane i nieobciążone, których zbywalność nie jest w żaden sposób ograniczona,

· zabezpieczone przez wiarygodne banki w formie: awalu bankowego na wekslu, akredytywy z odroczoną płatnością, gwarancji, weksla własnego wystawionego przez bank lub weksla trasowanego zaakceptowanego przez bank,

· z terminem płatności liczonym od momentu wykupu krótszym niż 365 dni 

Rodzaje forfaitingu:
· forfaiting właściwy - nabywca wierzytelności przejmuje na siebie całe ryzyko jej ściągalności,

· forfaiting niewłaściwy - zbywcę obciążają rozmaite rodzaje ryzyka związanego                z wierzytelnością,

· forfaiting poszerzony - instytucja forfaitingowa zawierająca umowę zobowiązuje się do spełnienia dodatkowych świadczeń (np. uzyskania wymaganych zezwoleń lub przeprowadzenia badań rynku),

· forfaiting pośredni - instytucja forfaitingowa nie nabywa wierzytelności bezpośrednio od wierzyciela, lecz od innej instytucji forfaitingowej,

· forfaiting tajny - umowa zostaje zawarta bez wiedzy dłużnika.

Korzyści wynikające z forfaitingu:

Forfaiting jest korzystnym dla eksportera i najtańszym sposobem finansowania jego transakcji, ponadto: 

· umożliwia szybkie uzyskanie należności,

· umożliwia poprawę płynności finansowej eksportera dzięki wcześniejszemu otrzymaniu należności za dostarczony towar lub wykonaną usługę, 

· pozwala uniknąć ewentualnych strat, jakie mógłby spowodować niewypłacalny dłużnik, 

· umożliwia oferowanie odbiorcom korzystnych form płatności (płatność odroczona), co stwarza możliwość zwiększenia wolumenu sprzedaży i wejścia na nowe rynki zbytu, 

· uwalnia eksportera od ryzyka handlowego, politycznego, kursowego (ryzyko kursu walutowego ogranicza się do okresu od dnia zawarcia kontraktu handlowego do daty dyskontowania) i ryzyka stopy procentowej, 

· pozwala na zwiększenie sprzedaży poprzez bezpieczny eksport na rynki o wysokim stopniu ryzyka, 

· eksporter ponosi odpowiedzialność tylko za autentyczność i poprawność dokumentów handlowych prezentowanych do forfaitingu i poprawne zabezpieczenie się w kontrakcie handlowym w przypadku nieudzielenia zapłaty,

· pozwala uniknąć potrzeby zaciągania kredytu dla sfinansowania odroczonych wierzytelności oraz ponoszenia skutków zmiany jego oprocentowania i kosztów obsługi. 
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